
วนัพฤหสับดีท่ี ๒๑ พฤศจิกายน ๒๕๖๒ เวลา ๐๘.๓๐ – ๑๖.๓๐ น. 
ณ โรงแรมเดอะควอเตอรอ์ารีย ์บาย ยเูอชจี (ชัน้ ๒๒)

การอบรมหลกัสตูร “การเผยแพร่ความรู้เก่ียวกบัค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี การจดัท าบญัชี 
การจ าแนกรายได้ในกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์”



ก าหนดการ
กิจกรรม เวลา

 ลงทะเบยีน 8.30 – 8.45

 พธิเีปิดงาน 8.45 – 9.00
 การรบัรูร้ายไดข้องธุรกจิกระจายเสยีงและโทรทศัน์เพือ่ใหส้อดคลอ้งตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงนิ และกฎเกณฑท์ีเ่กีย่วขอ้งในกจิการกระจายเสยีงและโทรทศัน์
 ขอ้ควรค านึงถงึเกีย่วกบัเอกสารทีจ่ าเป็นเพือ่ประกอบการบนัทกึรายการบญัช ีการวดัมลูคา่ 

การจดัประเภทรายได ้และการเปิดเผยขอ้มลู เพือ่ใหก้ารจดัท าและน าสง่งบการเงนิ
ประกอบการช าระคา่ธรรมเนียมถูกตอ้งและครบถว้น

9.00 – 10.30

พกัรบัประทานอาหารวา่ง 10.30 - 10.45
 หน้ารายงานของผูส้อบบญัชรีบัอนุญาต/ผูส้อบบญัชภีาษอีากร กบัการสอบทานการช าระ

คา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีของส านกังาน กสทช.
10.45 – 12.15

พกัรบัประทานอาหารกลางวนั 12.15 - 13.15

 การยืน่เอกสารและหลกัฐานสนบัสนุนเพิม่เตมิ (เชน่ งบการเงนิและค าอธบิายหมายเหตุ
ประกอบงบการเงนิ, บญัชแียกประเภททัว่ไป และหลกัฐานประกอบการลงบญัช ีเป็นต้น) 
ส าหรบัการยืน่ช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

13.15 – 14.45

พกัรบัประทานอาหารวา่ง 14.45 - 15.00

 ขอ้กฎหมายทีเ่กีย่วขอ้ง การด าเนินคดแีละการบงัคบัคดสี าหรบักรณีทีผู่ร้บัใบอนุญาตไมย่ืน่
ช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

15.00 – 16.30



• การรบัรู้รายได้ของธรุกิจกระจายเสียงและโทรทศัน์เพ่ือให้
สอดคล้องตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน และ
กฎเกณฑท่ี์เก่ียวข้องในกิจการกระจายเสียงและโทรทศัน์



กิจการกระจายเสียงและโทรทศัน์ ตามประกาศ กสทช. เร่ือง ก าหนดลกัษณะและประเภทของ
กิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์ ท่ีต้องขอรบัใบอนุญาตจาก กสทช.

• ประเภทโครงขา่ยกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ เชน่ เคเบิล้ทวี ีทวีดีาวเทยีม โดยผูช้มจะไดด้ผูา่นกลอ่งรบัสญัญาณ จะเสยีคา่สมาชกิ
รายเดอืนหรอืไมก่ต็าม หรอื ผูใ้หบ้รกิารโครงขา่ยแก่ชอ่งรายการโทรทศัน์ภาคพืน้ดนิระบบดจิติอล (ทวีดีจิติอล)

• ประเภทใหบ้รกิารกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ (ชอ่งรายการ) เชน่ ชอ่งรายการโทรทศัน์ภาคพืน้ดนิระบบดจิติอล (ทวีดีจิติอล)  หรอื 
ชอ่งรายการทีอ่อกอากาศในเคเบิล้ทวี ีทวีดีาวเทยีม

• ประเภทใหบ้รกิารสิง่อ านวยความสะดวกดา้นกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ ไดแ้ก่ ผูใ้หบ้รกิาร
โครงสรา้งพืน้ฐาน หรอืสิง่อ านวยความสะดวกเพือ่การใหบ้รกิารกจิการกระจายเสยีงหรอืกจิการโทรทศัน์ ไมว่า่
จะเป็น ทีด่นิ อาคาร สิง่ปลกูสรา้ง เสา ระบบสาย สายอากาศ ทอ่ ฯลฯ

• ประเภทบรกิารแบบประยกุต์” เชน่ ใหบ้รกิารขอ้มลู ปัจจุบนัยงัไมม่กีารออกใบอนุญาตประเภทน้ี



กิจการกระจายเสียงและโทรทศัน์ท่ีได้รบัอนุญาตจาก กสทช. ในปัจจบุนั 
(1 นิติบุคคลสามารถมีได้หลายใบอนุญาต และหลายประเภท)
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ตวัอย่างเช่น 

วทิย(ุกระจายเสยีง) ปัจจบุนัเป็น ใบอนุญาตแบบทดลอง (ต่อใบอนุญาตปีต่อปี) จงึไมเ่ขา้ขา่ยตอ้งช าระค่าธรรมเนียมรายปี

ธรุกิจ ลกัษณะการให้บริการ ใบอนุญาต รายได้ 

เคเบ้ิลทีวี โทรทศัน์ระบบบอกรบัสมาชิก
ผา่นสายเคเบ้ิล 

ใบอนุญาตโครงข่าย  ค่าสมาชิก ค่ากล่อง set top box 

ช่องรายการในโทรทศัน์ระบบ
บอกรบัสมาชิก

ใบอนุญาตบริการ (ช่องรายการ) ค่าโฆษณา

โทรทศัน์ผา่นดาวเทียม (ทีวี
ดาวเทียม)

โทรทศัน์ระบบบอกรบัสมาชิก
ผา่นดาวเทียม 

ใบอนุญาตโครงข่าย  ค่าสมาชิก ค่ารวมสญัญาณ  ค่ากล่อง 
set top box

ช่องรายการในโทรทศัน์ระบบ
บอกรบัสมาชิก

ใบอนุญาตบริการ (ช่องรายการ) ค่าโฆษณา

โทรทศัน์ภาคพื้นดินระบบ
ดิจิตอล (ดิจิตอลทีวี)

ช่องราย TV Digital ใบอนุญาตบริการ (ช่องรายการ) ค่าโฆษณา

ให้บริการรวมสญัญาณ MUX ใบอนุญาตโครงข่าย  ค่ารวมสญัญาณ

ให้เช่าส่ิงอ านวยความ
สะดวก (สาย เสา) ในกิจการ
กระจายเสียงโทรทศัน์

ให้เช่าส่ิงอ านวยความสะดวก 
(สาย เสา) ในกิจการกระจาย
เสียงโทรทศัน์

ใบอนุญาตส่ิงอ านวยความ
สะดวก 

ค่าเช่าส่ิงอ านวยความสะดวก



กรณีท่ีกิจการมีทัง้บริการโครงข่าย และ ช่องรายการ ต้องพิจารณาว่า โครงข่ายนัน้มีไว้ใช้เองหรือให้รายอ่ืน
เช่าใช้ หากมีผู้อ่ืนเช่าใช้โครงข่าย กต้็องถือว่ามีการเช่าใช้ระหว่างใบอนุญาต

เชน่ กจิการโทรทศัน์ มโีครงขา่ย 1 ใบอนุญาต + ชอ่งรายการ 4 ใบอนุญาต โดยไมไ่ดใ้หช้อ่งรายการเจา้อื่นเชา่ใช ้= มี
ใบอนุญาตโครงขา่ยไวใ้ชเ้ป็นของตนเอง 

กจิการโทรทศัน์ มโีครงขา่ย 1 ใบอนุญาต + ชอ่งรายการ 3 ใบอนุญาต แต่ใหช้อ่งรายการเจา้อื่นเชา่ใช ้1 ใบอนุญาต = 
มใีบอนุญาตโครงขา่ยไวใ้หบ้รกิาร กรณนีี้ ใบอนุญาตโครงขา่ยตอ้งมรีายไดจ้ากชอ่งรายการทุกชอ่ง รวม 4 ชอ่ง
รายการ 
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โครงขา่ย

ชอ่งรายการของตนเอง

ชอ่งรายการของตนเอง

ชอ่งรายการของตนเอง

ชอ่งรายการของตนเอง

รายไดท้ีน่ ามาค านวณค่าธรรมเนียม = รายไดโ้ครงขา่ย + 
รายไดช้่องรายการของตนเอง 4 ช่อง

โครงขา่ย

ชอ่งรายการของตนเอง

ชอ่งรายการของตนเอง

ชอ่งรายการของตนเอง

ชอ่งรายการของคนอื่น

รายไดท้ีน่ ามาค านวณค่าธรรมเนียม = รายไดโ้ครงขา่ย + 
รายไดช้่องรายการของตนเอง 3 ช่อง + (รายไดร้ะหว่าง
โครงขา่ยและช่องรายการ 4 ช่อง)

ประเภทโครงข่ายไว้ใช้เอง
ประเภทโครงข่ายไว้ใช้เอง และ
ให้บริการผูใ้ห้บริการรายอ่ืน



ขัน้ตอนและกระบวนการในการย่ืนช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

การย่ืนช าระค่าธรรมเนียมฯ
• ผู้ร ับใบอนุญาตจะต้องด าเนินการช าระค่าธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปีเป็นประจ าทุกปี โดยมีกระบวนการและ
ขัน้ตอนต่างๆ ทัง้หมดในการยื่นช าระค่าธรรมเนี ยม
ใบอนุญาตรายปีของผู้รบัใบอนุญาต สรุปได้ดงัรูปด้าน
ซา้ยมอื

• ผู้รบัใบอนุญาตจะต้องยื่นเอกสารประกอบการพจิารณา
ค่าธรรมเนียมและช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 
ภายใน 150 วนั นบัจากวนัสิน้รอบระยะเวลาบญัชี

• ส านั ก งาน  กสทช . มีห น้ าที่ ส อบทานร ายได้แ ล ะ
ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี ภายใน 120 วนันับจาก
วนัทีไ่ดร้บัเอกสารจากผูร้บัใบอนุญาตครบถว้น

• โดยหากมีการช าระค่าธรรมเนียมไม่ถูกต้อง หรือไม่
ครบถว้น ผูร้บัใบอนุญาตตอ้งช าระส่วนต่าง พรอ้มเงนิเพิม่ 
ภายใน 30 วนันบัจากวนัทีส่ านกังาน กสทช. แจง้ใหช้ าระ
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วนัส้ินรอบระยะเวลาบญัชี

ย่ืนเอกสารประกอบการพิจารณา
ค่าธรรมเนียม และช าระ

ค่าธรรมเนียม

ส านักงาน กสทช. สอบทานรายได้
และแจ้งช าระส่วนต่าง (ถ้ามี)

ช าระส่วนต่าง (ถ้ามี)

ภายใน 150 วนั

ภายใน 120 วนันับจาก
วนัท่ีรบัเอกสารครบถ้วน

ภายใน 30 วนั

ตวัอย่าง 
31 ธนัวาคม

30 พฤษภาคม

28 สิงหาคม

27 กนัยายน



อตัราค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

รายได้ อตัราค่าธรรมเนียมแบบ
ก้าวหน้า

รายได ้๐ – ๑๐๐ ลา้นบาทแรก
เกนิ ๑๐๐ ลา้นบาท ถงึ ๕๐๐ ลา้นบาท
เกนิ ๕๐๐ ลา้นบาท ถงึ ๑,๐๐๐ ลา้นบาท
เกนิ ๑,๐๐๐ ลา้นบาท ถงึ ๑๐,๐๐๐ ลา้นบาท
เกนิ ๑๐,๐๐๐ ลา้นบาท ถงึ ๒๕,๐๐๐ ลา้นบาท
เกนิ ๒๕,๐๐๐ ลา้นบาท ถงึ ๕๐,๐๐๐ ลา้นบาท
เกนิ ๕๐,๐๐๐ ลา้นบาทขึน้ไป

รอ้ยละ ๐.๑๒๕ 
รอ้ยละ ๐.๒๕ 
รอ้ยละ ๐.๕๐ 
รอ้ยละ ๐.๗๕ 
รอ้ยละ ๑.๐๐
รอ้ยละ ๑.๒๕
รอ้ยละ ๑.๕๐
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อตัราค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี แนบท้ายประกาศคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการ
โทรทศัน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจายเสียง 
หรือกิจการโทรทศัน์ (ฉบบัท่ี ๓) เร่ิมใช้ตัง้แต่รอบบญัชี ๓๑ ธนัวาคม ๒๕๖๐

แหล่งข้อมูล : 
https://broadcast.nbtc.go.th/law/dwl.php?id=NjEwODAwMDAwMDAx&file=ZGF0YS9kb2N1bWVudC9sYXcvZG9jL3RoLzYxMDg
wMDAwMDAwMS5wZGY=



เอกสารท่ีใช้ในการย่ืนช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีในกิจการกระจายเสียงหรือ
โทรทศัน์

1. งบการเงนิประจ าปีทีผ่า่นการตรวจสอบและแสดงความเหน็จากผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตตามกฎหมายหรอื 
ส านกังานตรวจเงนิแผน่ดนิ ทีม่กีารแสดงรายละเอยีดรายไดใ้นแต่ละใบอนุญาตอยูใ่นงบการเงนิ หรอืหมายเหตุ
ประกอบงบการเงนิ
2. แบบสรปุคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี (นส.01) ทีผู่ม้อี านาจกระท าการผกูพนันติบิุคคลลงนามรบัรองแลว้
3. แบบแสดงประเภทของรายไดจ้ากการประกอบกจิการ (นส. 02) แยกตามประเภทของใบอนุญาตทีไ่ดร้บั 
4. รายงานการสอบทานของผูส้อบบญัชรีบัอนุญาต (กรณทีีต่อ้งยืน่เพิม่เตมิ)
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การนิยามประเภทของรายได้ตามบทบญัญติัของกฎหมาย (ประกาศ กสทช.) ท่ีได้มีการ
ก าหนดนิยามของรายได้จากการประกอบกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์ 

ประเภทรายได้ ประกาศ นิยามตามประกาศ

รายได้

ประกาศ กสทช. เรื่อง คา่ธรรมเนียม
ใบอนุญาตประกอบกจิการกระจายเสยีง 
หรอืกจิการโทรทศัน์ พ.ศ. 2555

“รายได”้ หมายถงึ รายไดก้่อนหกัคา่ใชจ้า่ยจากการใหบ้รกิารของผูร้บั
ใบอนุญาต คา่สมาชกิ รายไดจ้ากการโฆษณาทัง้ทางตรงและทางออ้ม 
หรอืรายไดอ้ื่นทีเ่กีย่วเน่ืองกบัการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละวธิกีาร
อนุญาตการใหบ้รกิารสิง่อ านวยความ
สะดวกดา้นกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ พ.ศ. 
2555

“รายได”้ หมายความวา่ รายไดจ้ากการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต 
หรอืรายไดอ้ื่นทีเ่กีย่วเน่ืองกบัการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละวธิกีาร
อนุญาตการใหบ้รกิารโครงขา่ยกระจาย
เสยีงหรอืโทรทศัน์ พ.ศ. 2555

“รายได”้ หมายความวา่ รายไดจ้ากการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต 
คา่สมาชกิ คา่การโฆษณาทัง้ทางตรงและทางออ้ม หรอืรายไดอ้ื่นที่
เกีย่วเน่ืองกบัการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละวธิกีาร
อนุญาตการใหบ้รกิารกระจายเสยีงหรอื
โทรทศัน์ พ.ศ. 2555

“รายได”้ หมายความวา่ รายไดจ้ากการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต 
คา่สมาชกิ คา่การโฆษณาทัง้ทางตรงและทางออ้ม หรอืรายไดอ้ื่นที่
เกีย่วเน่ืองกบัการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต
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ประเภทรายได้ ประกาศ นิยามตามประกาศ

การบริจาค ประกาศ กสทช.เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละ
วธิกีารอนุญาตการใหบ้รกิารกระจายเสยีง
หรอืโทรทศัน์ พ.ศ. 2555

“การบรจิาค” หมายความวา่ การใหเ้งนิ ทรพัยส์นิ หรอืสิง่อื่นใดที่
มใิชก่ารสนบัสนุนรายการใดโดยเฉพาะ โดยไมม่กีารก าหนด
เงือ่นไขการใหซ้ึง่อาจเกดิจากการเชญิชวน ระดมทุน เป็นตน้

การอดุหนุน ประกาศ กสทช.เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละ
วธิกีารอนุญาตการใหบ้รกิารกระจายเสยีง
หรอืโทรทศัน์ พ.ศ. 2555

“การอุดหนุน” หมายความวา่ การใหเ้งนิ ทรพัยส์นิ หรอืสิง่อื่นใด 
โดยตอ้งไมม่วีตัถุประสงคท์ีข่ดัต่อการประกอบกจิการของผูร้บั
ใบอนุญาต หรอืการอุดหนุนจากกองทุนวจิยัและพฒันากจิการ
กระจายเสยีง กจิการโทรทศัน์ และกจิการโทรคมนาคมเพือ่
ประโยชน์สาธารณะ แลว้แต่กรณี ทัง้น้ีส าหรบักจิการบรกิารชุมชน
จะตอ้งมใิชก่ารสนบัสนุนรายการใดโดยเฉพาะ

การนิยามประเภทของรายได้ตามบทบญัญติัของกฎหมาย (ประกาศ กสทช.) ท่ีได้มีการ
ก าหนดนิยามของรายได้จากการประกอบกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์ (ต่อ)
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• ประเภทของรายได้ท่ีน ามาค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี



ตวัอยา่ง

ผูใ้หบ้รกิารโครงขา่ย 1

ผูใ้หบ้รกิารโครงขา่ย 2

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider

คา่น าชอ่งไปลงในแพลตฟอรม์ (คา่ใชโ้ครงขา่ย)

คา่ใชโ้ครงขา่ย

1. รายได้จากการให้บริการ 

1.1 รายไดจ้ากการใหเ้ชา่ใชโ้ครงขา่ยกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์

–
13
–



1. รายได้จากการให้บริการ

1.2 การใหเ้ชา่ใชส้ิง่อ านวยความสะดวกกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากการใหบ้รกิารสิง่อ านวยความสะดวก ไดแ้ก่ รายไดจ้ากการใหเ้ชา่ใชอุ้ปกรณ์หรอืโครงสรา้งพืน้ฐานทีจ่ าเป็นในการ
ใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต ไดแ้ก่ ทีด่นิ อาคาร สิง่ปลกูสรา้ง เสา ระบบสาย สายอากาศ ทอ่ อุปกรณ์รวมสญัญาณ (Combiner)
ระบบท าความเยน็ และระบบส ารองต่างๆ เป็นตน้ และรายไดอ้ื่นๆ ทีเ่กีย่วขอ้งกบัการใหบ้รกิารตามทีไ่ดร้บัอนุญาต เชน่ รายได้
ส าหรบัการอ านวยความสะดวกดา้นไฟฟ้าหรอืประปา เป็นตน้

• กรณีทีม่กีารใหบ้รกิารโครงสรา้งพืน้ฐาน สิง่อ านวยความสะดวก และสว่นประกอบทีจ่ าเป็นใหก้บัผูใ้หบ้รกิารอื่น จะตอ้งม ีinternal 
charge ระหวา่งใบอนุญาตดว้ย

ตวัอยา่ง

ผูใ้หบ้รกิารMUX Digital 
TV

ผูร้บัใบอนุญาตสิง่อ านวยความสะดวก

คา่ใชส้ิง่อ านวย
ความสะดวก 
เชน่ เสาสง่
สญัญาณ

–
14
–



1. รายได้จากการให้บริการ 

1.3 รายไดจ้ากการทีห่น่วยงานของรฐั หรอืองคก์รอื่น หรอืบุคคลใด บรจิาค อุดหนุน หรอืสนบัสนุนทัง้ทางตรงและทางออ้มใน
การประกอบกจิการทีเ่กีย่วขอ้งกบัใบอนุญาต

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากการอุดหนุนหรอืสนบัสนุนสถานีในกรณน้ีีคอื เงนิสนบัสนุนหรอืเงนิบรจิาคทีผู่ไ้ดร้บัใบอนุญาตไดร้บัการจดัสรรหรอืได้
รบัมาจากหน่วยงาน มลูนิธ ิหรอืบุคคลอื่นโดยตรงเพือ่การด าเนินกจิการตามวตัถุประสงคข์องใบอนุญาตประกอบกจิการ

• กรณีทีเ่ป็นเงนิงบประมาณทีไ่ดร้บัการจดัสรรโดยตรงจากรฐับาล และหน่วยงานของรฐันัน้ ใหถ้อืวา่เป็นทุนไมใ่ช่รายได ้และจะไม่
น ามาค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 

ผูร้บัใบอนุญาต
หน่วยงาน / องคก์ร

ใหเ้พือ่สนบัสนุนการด าเนนิงาน

เพือ่วตัถุประสงคอ์ื่น

–
15
–

ตวัอยา่ง



1. รายได้จากการให้บริการ 

1.4 รายไดจ้ากชอ่งรายการพเิศษ (premium) หรอืบรกิารเสรมิอื่นๆ

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากการใหบ้รกิารเสรมิแก่ผูใ้ชบ้รกิารปลายทางทีเ่กีย่วขอ้งกบัขอบเขตของการประกอบกจิการกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ที่
ไดร้บัอนุญาต โดยรายไดน้ี้ไมไ่ดร้วมอยูใ่นอตัราคา่บรกิารรายเดอืนหรอืรายปี เชน่ คา่บรกิารส าหรบัชอ่งรายการพเิศษ คา่บรกิารใน
การเลอืกชมรายการจากชอ่ง Pay-per-view หรอืคา่บรกิารในการตัง้อดัรายการลว่งหน้า/เตอืนรายการลว่งหน้า คา่บรกิารส่วนเพิม่
จากการใหบ้รกิารเสรมิ การขายบตัรเตมิเงนิเป็น Package เพือ่รบัชมชอ่ง Premium เป็นตน้

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider คา่บรกิาร pay per view, on demand, OTT 

–
16
–

ตวัอยา่ง



1. รายได้จากการให้บริการ 

1.5 รายไดห้รอืสนิทรพัยท์ีเ่ป็นต่างตอบแทนอื่นใดในการใหบ้รกิาร

หมายเหตุ
• รายไดห้รอืสนิทรพัยท์ีเ่ป็นคา่ตอบแทนอื่นใดในการใหบ้รกิาร (เชน่ กรณี บารเ์ทอรเ์ทรด) ถอืเป็นรายไดอ้ื่นทีเ่กีย่วเน่ืองกบัการ
ใหบ้รกิารกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ของผูร้บัใบอนุญาต

–
17
–



2. ค่าสมาชิก

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากการเกบ็คา่สมาชกิส าหรบับรกิารกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์แบบบอกรบัสมาชกิ เชน่ คา่สมาชกิรายเดอืน คา่สมาชกิ
รายปี เป็นตน้ รวมทัง้คา่สมาชกิแรกเขา้ และการขายกลอ่ง (ทีม่กีารจดัเกบ็เพยีงครัง้เดยีวแลว้สามารถใชบ้รกิารไดท้นัท)ี 

ผูใ้หบ้รกิาร Pay TV
คา่สมาชกิ

–
18
–

ตวัอยา่ง



3. รายได้จากการโฆษณาทัง้ทางตรงและทางอ้อม

• รายไดจ้ากค่าโฆษณาทางตรงเกดิขึน้ในกรณีทีบ่รษิทัโฆษณา (Media Agency) ท าการจา่ยเงนิเพือ่ใชช้ว่งเวลาส าหรบัการโฆษณา
ผลติภณัฑห์รอืบรกิารจากผูใ้หบ้รกิารกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์โดยตรงแบบต่อหน่ึงชอ่งรายการหรอืแบบเหมารวมช่องรายการ

• รายไดจ้ากค่าโฆษณาทางอ้อมเกดิขึน้ในกรณทีีบ่รษิทัโฆษณาไมไ่ดท้ าการจา่ยเงนิเพือ่ใชช้ว่งเวลาท าการโฆษณาผลติภณัฑห์รอื
บรกิารของตนเองโดยตรง แต่เป็นการจา่ยเงนิเพือ่ใหผู้ใ้หบ้รกิารท าการออกอากาศโฆษณาสรรพคุณ คุณประโยชน์หรือคุณภาพของ
ผลติภณัฑห์รอืบรกิารทีเ่กีย่วขอ้งทัง้ทางตรงและทางออ้มโดยอยูใ่นชว่งเวลาของการออกอากาศรายการของผูใ้หบ้รกิารกระจาย
เสยีงหรอืโทรทศัน์ นอกเหนือจากระยะเวลาทีก่ าหนดไวส้ าหรบัการโฆษณา

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider

Media Agency

เจา้ของสนิคา้

คา่โฆษณา

• คา่โฆษณาต่อหนึ่งชอ่งรายการ
• คา่โฆษณาแบบเหมารวมชอ่งรายการ
• คา่โฆษณาทางออ้ม

–
19
–

ตวัอยา่ง



4. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวเน่ืองกบัการให้บริการของผูร้บัใบอนุญาต

4.1 รายไดจ้ากการแบง่เวลาใหด้ าเนินรายการ

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider

คา่เชา่เวลาเพือ่ด าเนนิรายการ

–
20
–

ตวัอยา่ง



4. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวเน่ืองกบัการให้บริการของผูร้บัใบอนุญาต

4.2 รายไดห้รอืสนิทรพัยจ์ากการรว่มธุรกจิทีเ่กีย่วขอ้งกบัขอบเขตบรกิารทีไ่ดร้บัอนุญาต 

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider

ผูใ้หบ้รกิาร
โทรคมนาคม

ผลติรายการเอง

คา่ SMS Vote

รายไดจ้ากการ
รว่มธุรกจิ หรอื
รว่มผลติ

*รายไดท้ีน่ ายืน่ช าระคา่ธรรมเนียม เป็นรายไดท้ีผู่ร้บัใบอนุญาตไดร้บัก่อนหกัคา่ใชจ้า่ย จะหกัคา่ใชจ้า่ยจากคา่บรกิารกระจายเสยีงฯ ทีผู่ซ้ือ้
บรกิารช าระก่อนไมไ่ด้

–
21
–

ตวัอยา่ง



4. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวเน่ืองกบัการให้บริการของผูร้บัใบอนุญาต

4.3 รายไดจ้ากการหาประโยชน์จากการขายต่อชอ่งรายการ เพือ่ไปแพรภ่าพหรอืเสยีง โดยผูร้บัอนุญาตรายอื่นๆ

หมายเหตุ
• รายไดท้ีร่บัรูจ้ากการขายต่อชอ่งรายการวทิยหุรอืโทรทศัน์ทัง้ชอ่งใหก้บัผูใ้หร้บัใบอนุญาตรายอื่นเพื่อแพรภ่าพหรอืเสยีง เชน่การ
ขายต่อชอ่งรายการในลกัษณะ sub-license

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider

ผูใ้หบ้รกิาร Pay TV 2

ผูใ้หบ้รกิาร Pay TV 1

ซือ้ชอ่งรายการ

–
22
–

ตวัอยา่ง



4. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวเน่ืองกบัการให้บริการของผูร้บัใบอนุญาต

4.4 รายไดจ้ากการ ขาย ตดิตัง้ หรอืบ ารุงรกัษา ในอุปกรณ์รบัสญัญาณและอุปกรณ์เกีย่วเน่ืองต่างๆ ทางตรง และทางออ้ม ทีเ่ป็น
สว่นหน่ึงของการสรา้งเงือ่นไขการใชบ้รกิาร

ผูใ้หบ้รกิาร Pay TV

กลอ่งรบัสญัญาณทีเ่ป็นแบบ Conditional Access

คา่กลอ่งรบัสญัญาณ
คา่จานรบัสญัญาณ
คา่เดนิสาย
คา่ตดิตัง้

*กลอ่งทวีดีจิติอลอยา่งเดยีว “ไมถ่อืเป็นรายไดจ้ากการประกอบกจิการ เนื่องจากไมม่ ีConditional Access

–
23
–

ตวัอยา่ง



4. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวเน่ืองกบัการให้บริการของผูร้บัใบอนุญาต

4.5 รายไดจ้ากคา่ธรรมเนียม คา่ปรบั ในบรกิารทีไ่ดร้บัอนุญาต

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากคา่ปรบัในกรณีต่างๆทีเ่กีย่วเน่ืองกบัขอบเขตการใหบ้รกิารตามทีไ่ดร้บัอนุญาต เชน่ การช าระคา่บรกิารลา่ชา้หรอืไม่
ครบตามจ านวน คา่ปรบัจากอุปกรณ์รบัสญัญาณของผูใ้ชป้ลายทางเสยีหายหรอืสญูหาย หรอืคา่ปรบัจากการยตุิสญัญาก่อน
ก าหนดหรอืก่อนสิน้สุดสญัญา เป็นตน้

ผูใ้หบ้รกิาร
Pay TV

คา่ปรบั

–
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–

ตวัอยา่ง



4. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวเน่ืองกบัการให้บริการของผูร้บัใบอนุญาต

4.6 รายไดจ้ากการขายขอ้มลู

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากการด าเนินการรวบรวมขอ้มลูหรอืการวเิคราะหข์อ้มลูทีเ่กีย่วเน่ืองกบัการใหบ้รกิารในกจิการกระจายเสยีงและกจิ
โทรทศัน์ เชน่ ขอ้มลูประเภท rating หรอืจ านวนสมาชกิ เป็นตน้ 

–
25
–

ตวัอยา่ง



5. รายได้/สินทรพัย ์จากการบริจาค การอดุหนุนการให้บริการโดยตรงของสถานี

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากเงนิบรจิาค เพือ่น าไปใชอุ้ดหนุนการด าเนินงานของผูร้บัใบอนุญาต โดยไมม่กีารแทรกแซง ไมม่อีทิธพิลต่อการบรหิาร
สถานี หรอืไมส่ง่ผลกระทบใดๆ ต่อทศิทางการด าเนินงาน การผลติรายการและเน้ือหารายการทีอ่อกอากาศ ตามทีก่ าหนดไวใ้น
ประกาศ กสทช. เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละวธิกีารอนุญาตการใหบ้รกิารกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ พ.ศ. 2555

บรจิาคเพือ่สนบัสนุนสถานี

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider แบบสาธารณะ

–
26
–

ตวัอยา่ง



6. รายได้จากการอดุหนุนจากกองทนุวิจยัและพฒันาฯ เพ่ือประโยชน์สาธารณะ 

หมายเหตุ
• รายไดจ้ากกองทุนวจิยัและพฒันากจิการกระจายเสยีง กจิการโทรทศัน์ และกจิการโทรคมนาคมถอืเป็นรายไดต้ามประกาศ 
กสทช. เรื่อง หลกัเกณฑแ์ละวธิกีารอนุญาตการใหบ้รกิารกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ พ.ศ. 2555 ภาคผนวก ข

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider แบบสาธารณะ

–
27
–

ตวัอยา่ง



7. รายได้อ่ืนท่ีเก่ียวข้องกบัการให้บริการท่ีได้รบัอนุญาต

• รายไดอ้ื่นทีไ่ม่มกีารแสดงใหเ้หน็ประจกัษ์ว่าไม่เกี่ยวขอ้งกบัการใหบ้รกิารทีไ่ดร้บัอนุญาต อาทเิช่น รายไดจ้ากการจ าหน่ายสนิคา้
หรอืบรกิารผา่นช่องรายการ รายไดจ้ากการร่วมผลติรายการ โดยเน้ือหาออกช่องรายการของผูไ้ดร้บัอนุญาต รายไดด้ังกล่าวถอื
เป็นรายไดอ้ื่นที่เกี่ยวเน่ืองจากการประกอบกจิการกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ของผูร้บัใบอนุญาต ที่ต้องน ามาค านวณเพื่อช าระ
คา่ธรรมเนียมรายปี

ผูร้บัใบอนุญาต Service Provider คา่สนิคา้

–
28
–

โฆษณาตวัอยา่ง



© 2019 Deloitte Touche Tohmatsu Jaiyos Audit Co., Ltd. 

TFRS 15
Revenue from Contracts with Customers

29

Overview



Revenue recognition – Background

Overview

• IFRS 15 – Revenue from Contracts with Customers (“IFRS 15”) was issued in May 28, 2014

• Culmination of joint IASB/FASB project

• Generally converged with U.S. GAAP with some differences

• Establishes a single, comprehensive framework for revenue recognition

• Addresses inconsistencies and weaknesses in previous revenue standards and inadequate

disclosure requirements

• Effective for annual periods beginning on or after January 1, 2018 (earlier application permitted) including interim periods therein

(i.e., FY 2018)

• Limited guidance

• Difficult to apply to 
complex transactions

Existing IFRS

• Numerous industry and 
transaction specific requirements

• Revenue recognition questions 
continue to arise 
as new types of 
transactions emerge

Existing U.S. GAAP

IFRS 15/ASU
2014–09

(Topic 606)



Revenue recognition – Existing and new standards

Overview

New requirements

Revenue from contracts with customers

Point in time or over time

IFRS 15

IAS 11

IAS 18

IAS 18

IFRIC 15

Other revenue

Current requirements

Revenue recognition

Construction contracts

Sales of goods

Sales of services

Real estate sales

IAS 18 Royalties

Interest

Dividends

IFRIC 13 Customer loyalty programmes

IFRIC 18

SIC 31

Transfers of assets 
from customers

Advertising barter transactions

IAS 18

IAS 18

IAS 39 
or

IFRS 9

Interest

Dividends

New guidance on royalty revenue

New guidance on options for 
additional goods and services 
and breakage

Guidance on non-cash consideration



Revenue recognition – Key changes

Overview

As-is accounting practices TFRS 15

Revenue recognition under TAS 18

When it meets the following criteria;

• It is probable that any future economic benefit 
associated with the item of revenue will flow to 
the entity, and

• The amount of revenue can be measured with 
reliability

• the entity has transferred to the buyer the 
significant risks and rewards of ownership of 
the goods

TAS 18 provides guidance for recognizing the specific 
categories of revenue

• Sale of goods

• Rendering of services

• Interest, royalties and dividends

Revenue recognition under TFRS 15

Requires judgement when considering the term of the 
contracts and all of the facts and circumstances.  The 
core of the standard are applied using the five steps 
model.

Step 1 Identify the contract with a customer 

Step 2 Identify the performance 
obligations in the contract 

Step 3 Determine the transaction price 

Step 4 Allocate the transaction price to 
performance obligations

Step 5 Recognize revenue when (or as) the 
entity satisfies a performance 
obligation



A synopsis of TFRS 15

Overview

Step 1:

Identify the contract with the customer

Step 2:

Identify performance obligations

Step 3:

Determine the transaction price (including discounts)

Step 4:

Allocate the transaction price based on the fair value of 

the performance obligations

Step 5:

Recognize revenue as performance obligation 

transferred

Potential impacts from TFRS 15 for all sector:

Revenue recognition in 

TFRS 15 triggered by 

transfer of control to the 

customer (not purely risks 

and rewards assessment)

Variable consideration 

recognition limited by 

significant revenue reversal 

thresholds (sale subject to 

refining or price resets)

Customer acceptance may be 

a pre-requisite to satisfying 

the 

performance obligation

Multiple element 

arrangements impacting point 

in time versus over time 

revenue recognition

Contracts > 12 months may 

include a financing 

component*

Take or pay arrangements 

(including makeup rights) Enhanced disclosure 

requirements

High impact – More judgement required 

Some impact/change expected; not significant 

Low or no impact expected 
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Overview

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Core principle – Recognize revenue to depict the transfer of promised goods or services to customers in an amount

that reflects the consideration the entity expects to be entitled in exchange for those goods or services.

Five-step model to apply the core principle:

This revenue recognition model is based on a control approach which differs from the risks and 
rewards approach applied under existing IFRS.

Identify the 
contract with a 

customer 

(Step 1)

Identify the 
performance 
obligations in 
the contract

(Step 2)

Determine the 
transaction 

price 

(Step 3)

Allocate the 
transaction 

price to 
performance 
obligations

(Step 4) 

Recognize 
revenue when 

(or as) the 
entity satisfies a 

performance 
obligation 

(Step 5) 



Applying the 5 step model

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Identify the 
contract with a 

customer 

(Step 1)

Identify the 
performance 

obligations in the 
contract

(Step 2)

Determine the 
transaction price 

(Step 3)

Allocate the 
transaction price 
to performance 

obligations

(Step 4) 

Recognize 
revenue when (or 

as) the entity 
satisfies a 

performance 
obligation 

(Step 5) 

Contract with 
customer

CU110

Deliver 
equipment

Provide training 
services

Provide support 
services

Provide 
extended 
warranty

CU4

CU1

Point in time

Over time

Over time

Over time

CU100

CU5



Step 1 – Identify the contract

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

 A legally enforceable contract must meet all of the following requirements:

The parties have 

approved (oral or 

implied) the contract 

and are committed to 

perform

The entity can identify 

the payment 

terms for the goods or 

services to 

be transferred

The entity can identify 

each party’s 

rights regarding 

goods or services

The contract has 

commercial 

substance

It is probable the 

entity will collect the 

consideration to which 

it will be entitled in 

exchange for the 

goods or services that 

will be transferred to 

the customer



Step 1 – Identify the contract (Cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Are the remaining goods or services distinct from 

goods or services transferred on or before the date 

of the contract modification?

Contract modification approved?

Does the scope of the contract increase due to the addition of 

promised goods or services that 

are distinct?

Does the price of the contract increase by an amount of 

consideration that is reflective of the stand-alone selling prices of 

these additional goods and services?

Contract modification is a separate contract

Yes

Yes

No

Continue to apply TFRS 15 to 

existing contract

No

Termination of existing 

contract and creation of a 

new contract (prospective)

Forms part of existing 

contract and a single 

performance obligation 

(cumulative catch-up)

No Yes

Yes

No

A contract modification is a change in the scope or price (or both) of a contract that is approved by the parties to the

contract. Contract modifications may be assessed as follows:



Step 2 – Identifying performance obligations 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

A performance obligation is a promise to transfer to the customer a good or service (or a bundle of goods or services) that is

distinct or a series of distinct goods or services.

Identify all (explicit or implicit) promised goods and services in the contract

Are promised goods and services distinct from other goods and services in the contract?

Is the good or service separately 

identifiable from other promises in the 

contract? 

And

Account for as a 

performance obligation

Combine two or more promised goods 

or services and re-evaluate

Yes No

Capable of being distinct Distinct in context of contract

New

Can the customer benefit from the good 

or service on its own or together with 

other readily 

available resources? 



Step 2 – Identifying performance obligations (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

A series of distinct goods or services may be a single performance obligation if the goods or services are substantially the

same and have the same pattern of transfer to the customer.

Distinct good or 

service
Distinct good or 

service

Distinct good or 

service

• Each distinct good or service is substantially the 

same, and

• Each distinct good or service in the series is a performance 

obligation satisfied over time, and

• The same method would be used to measure the entity’s 

progress towards complete satisfaction of the performance 

obligation to transfer each distinct good or service in the series 

to the customer.

No

Account for series as one 

performance obligation

Yes

Account for each distinct good or service as a separate

performance obligation

Series

C
ri

te
ri

a
 



Step 3 – Determining the transaction price

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

 What is the transaction price?  What does it include? 

Definition

• Consideration amount to which 

an entity expects to be entitled 

in exchange for transferring 

promised goods or services to 

a customer.

Fixed consideration

• The amount is fixed and not 

contingent on the outcome of 

future events. 

Variable consideration

• Estimated and potentially 

constrained

• e.g., discounts, rebates, 

refunds, etc.

Significant benefit of financing

• If identified, leads to 

adjustment in transaction 

price. 

• Practical expedient available. 

Non-cash consideration

Variable consideration

• Consideration in a form other 

than cash

• Shall be measured at FV

Consideration payable 

to customers

• Reduces transaction price 

unless payment is made for a 

distinct good/service.

Transaction

Price



Step 3 – Determining the transaction price (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

For variable consideration, an entity needs to assess the likelihood and magnitude of a significant revenue reversal.

Consider the following factors (e.g.,) in doing so:

Do not include in 

transaction price

Significant 

revenue 

reversal

Yes

Yes

Yes

Yes

Yes

Consideration is highly susceptible to factors outside entity’s influence

Entity’s experience with the type of contract is limited or experience has 

limited predictive value

Entity typically offers a broad range of price concessions or changing 

payment terms and conditions

The contract has a large number and a broad range of possible 

consideration amounts

Uncertainty related to amount of consideration is not expected to be 

resolved for a long time



Step 3 – Determining the transaction price (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Example 3.1 - Volume discount

An entity enters into a contract with a customer for sales of product for total consideration of $100/unit for a one-year period

with the condition that if the customer purchases more than 75 units, total consideration will be $80/unit retrospectively

applied.

• Initially, the entity does not believe the customer will purchase more than 75 units.

• On May 20, 20XX, the entity inters from the customer’s purchasing pattern that the customer will in fact meet this target.

• Assume that the purchase pattern is as follows:

How does entity recognize revenue on Jan, Feb, Mar, May?

Month Selling unit

Jan 10

Feb 15

Mar 15

May 20 12

Total 52



Step 3 – Determining the transaction price (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Example 3.1 - Volume discount (Solution)

Month Revenue Note

Jan 1,000 (10 units * $100)

Feb 1,500 (15 units * $100)

Mar 1,500 (15 units * $100)

May 20 160 (Cumulative sales 52 units * $80) –
4,000 cumulative revenues from Jan - Mar

Total 4,160



Step 4 – Allocating the transaction price

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Standalone 

selling price

Allocate revenue between elements based on standalone selling price of 

each separate performance obligation

Observable price at which entity would sell a promised good/service 

separately to a customer

If not directly observable, standalone selling price 

will be estimated 

• Adjusted market assessment approach 

• Expected cost plus a margin approach

• Residual approach (when standalone price is highly 

variable or uncertain)

• Allocation of discount and variable consideration to 

distinct performance obligation if certain criteria are 

met

• Otherwise on a pro-rata basis to all performance 

obligations



Step 4 – Allocating the transaction price (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Example 4.1 - Allocating contract revenue

 TeleCo enters into a contract with a customer to provide a handset for a price of $400 and 24-month wireless services

for a price of $10 per month. The customer can get the handset or wireless services from any other telecommunication

companies. The price of the wireless service is equal to its stand-alone selling price.

 TeleCo identifies two performance obligations - the handset and the wireless services.

 The handset is sold separately for $575.

How much is the transaction price and what process should be performed to allocate this to the performance 

obligations? 



Step 4 – Allocating the transaction price (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Example 4.1 - Allocating contract revenue (Solution)

• The stand-alone selling price of the wireless service is $240 ($10 x 24 months).

• The transaction price is $640 ($400 + $10 x 24 months), which is allocated to the performance obligations based on their

relative stand-alone selling prices as follows:

• In this example, no significant financing component has been identified by TeleCo. 

Performance
obligations

Standalone selling 
price

Price
allocation

Remark

Handset $575 $452 $640x(575/815)

Wireless service $240 $188 $640x(240/815)

Total $815 $640



Step 5 – Recognizing revenue (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

Seller’s performance creates 
or enhances asset controlled 

by customer

Performance satisfied over time = Revenue recognized over time

Seller does not create 
asset with alternative use to 
seller and seller has right 
to be paid for performance 

to date

OR

Revenue recognized at a point in time 

Customer simultaneously 
receives and consumes 

benefit of seller’s 
performance as seller 

performs

IF NOT 

OR



Step 5 – Recognizing revenue (cont’d)

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5

For performance obligations satisfied at a point in time, indicators of the transfer of control include, but are not limited to, the

following:

The entity has transferred physical possession of the asset

The customer has the significant risks and rewards of ownership of the asset 

The customer has accepted the asset

The customer has legal title to the asset

Entity has a present right to payment for the asset1

2

3

4

5



Effective date and transition provision

TFRS 15 will be effective in Thailand for the period beginning from 1 January 2019 with two options for transition to TFRS

15.

Adjust opening 

balance of equity 

as at date of initial 

application
TAS 11 & TAS 18 TFRS 15

All restated under TFRS 15

Option 1: Modified 

Retrospective

Option 2:

Fully Retrospective

Initial 

application

Jan

2017

Dec

2019

Jan

2019



Key transition for transition

Transition options 
choices

Availability of 
historical 

information

Number, length 
and terms of 

contracts

Significance of 
accounting 

changes
IT implementation

Disclosure 
requirements

Stakeholder 
perception



© 2019 Deloitte Touche Tohmatsu Jaiyos Audit Co., Ltd. 52

Impacts, challenges and issues

TFRS 15
Revenue from Contracts with Customers



Broader impacts

Impacts, challenges and issues

Impacts may be broader than you think

Accounting Changes – Timing, Presentation and 
Disclosure Processes and 

Controls

Information 
Technology

Tax

People

Stakeholders



Consider some of the significant changes 

Impacts, challenges and issues

Variable consideration

Allocating the

transaction price

Requirement Impact/considerations

Separate performance obligations

Contract costs

Contract modifications

Disclosure requirements

• How to identify?

• Do standard policies need to be developed to ensure 

consistent identification?

• How to determine stand-alone selling price?

• Does this information exist?

• Can this be an automated calculation? 

• How to determine whether licences are recognized over 

time or at a point in time?

• Identification?

• What does ‘incremental cost’ mean for 

your organization?

• What method will be used for estimating?

• How to determine probability of a ‘significant

revenue reversal’?

• What process will be in place to identify a modification 

compared to a change in 

variable consideration?

Licences

• How to track disclosure requirements?

• How to identify and capture required data?



Impacts from TFRS 15 implementation

Impacts, challenges and issues

• Change to key performance indictors and other key metrics

• Change to the profile of tax cash payments

• Availability of profits for distribution

• For compensation and bonus plan, impact on the timing of targets being achieved and the likelihood

of targets being met

• Potential non-compliance with regulatory requirements



Specific impacts

Impacts, challenges and issues

Consider the following implementation matters: 

New requirement/

significant change

Modification to existing requirements/

less significant change

Largely consistent with existing 

requirements

Implementation Guidance

Standard

• Performance obligations satisfied over time

• Customer options for additional goods or services 

• Customers’ unexercised rights 

• Licensing

• Warranties

• Methods for measuring progress towards complete satisfaction of a performance 

obligation

• Principal versus agent considerations

• Non-refundable upfront fees (and some related costs)

• Repurchase agreements

• Bill-and-hold arrangements

• Sale with a right of return 

• Consignment arrangements

• Customer acceptance

• Contract costs

• Contract modifications



The impact of TFRS 15 on sectors 

Impacts, challenges and issues

TFRS 15 

Potential impacts across sectors
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Regrouping or modifications of contracts         

Identification of separate performance obligations (PO)           

Distribution of the transaction price to POs        

Sales of licenses     

Percentage of completion method       

Determining the correct methodology        

Variable and uncertain payments             

Capitalization of the costs of obtaining or executing contracts           

Upfront payments      



The impact of TFRS 15 on sectors (cont’d) 

Impacts, challenges and issues

TFRS 15 

Potential impacts across sectors
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Payments made to customers  

The right of return   

Guarantees       

Rights not exercised by clients   

Impact of shipping conditions on the accounting date    

Options for additional goods or services       

Collaboration agreements     

Trading transactions  

Time value of money        

Notes to the financial statements              



Important near-term actions and decisions

Readiness to apply TFRS 15

Near-term actions Important decisions

• Identify impacted revenue streams and products to focus 

near-term effort

• Analyze effect of the changes on 

financial statements

• Design system solutions, where needed

• Determine and resolve specific accounting and tax 

issues

• Evaluate impact on periodic 

financial processes

• Develop project plan and roadmap

• Identify impacted performance measures and key 

metrics

• Adoption date 

• Transition method

• Contract vs. portfolio approach

• System solutions

• Accounting policy choices and 

significant judgments

• Changes to performance measures and metrics



Some key decisions and next steps

Readiness to apply TFRS 15

Perform initial 

assessment of

the impact

Scope and 

applicability of 

contract-based or 

portfolio approach

Transition 

approach/strategy 

and necessary 

timeline and project 

components

Establish project 

leadership, 

milestones, 

governance and 

resource 

requirements

• Evaluate significant revenue 

streams 

• Capture and define 

accounting and tax issues 

and new policy 

requirements

• Identify data gaps and 

process requirements

• Assess other potential 

system impacts

• Develop implementation 

roadmap and workplan

• Model the impact at a high 

level on the financial 

statements and metrics

• Define accounting logic that 

would need to be 

accumulated through 

portfolios or contract-based 

automation

• Define alternative 

architecture for potential 

options

• Estimate relative costs, 

design and development 

effort needed to sustain 

alternative approaches, 

along with relative risks, 

disclosure and tax reporting 

needs

• Evaluate effective date 

requirements and transition 

options

• Model the implications to 

financial statements and 

reach consensus on the 

preferred adoption approach

• Develop a dual reporting or 

restatement strategy and 

conclude on the opening 

balance sheet date for the 

accounting change

• Evaluate IT alternatives 

available

• Update, validate and review 

the detailed timeline with 

key stakeholders and 

develop high level resource 

requirements and critical 

path activities

• Determine leadership and 

representation from key 

functional areas, and 

determine protocols for key 

decision making



• ข้อควรค านึงถึงเก่ียวกบัเอกสารท่ีจ าเป็นเพ่ือประกอบการ
บนัทึกรายการบญัชี การวดัมลูค่า การจดัประเภทรายได้ 
และการเปิดเผยข้อมลู เพ่ือให้การจดัท าและน าส่งงบ
การเงินประกอบการช าระค่าธรรมเนียมถกูต้องและ
ครบถ้วน



1) การจดัประเภทรายได้ให้เป็นไปตามค านิยามท่ี กสทช. ก าหนด

1.1 ท าความเขา้ใจขอ้ก าหนดของ ประกาศคณะกรรมการกจิการกระจายเสยีง กจิการ
โทรทศัน์ และกจิการโทรคมนาคมแห่งชาต ิเรือ่ง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกจิการกระจาย
เสยีง หรอืกจิการโทรทศัน์ พ.ศ. 2555 และใบอนุญาตแต่ละประเภททีก่จิการไดร้บัอนุญาต

1.2 ท าความเขา้ใจในการจดัประเภทรายไดแ้ยกตามแต่ละใบอนุญาตและทดสอบความ
เชือ่ถอืไดข้องรายละเอยีดดงักล่าวกบัแหล่งทีม่าของขอ้มลู

1.3  ประเมนิความเหมาะสมของการจดัประเภทรายไดแ้ยกตามแต่ละใบอนุญาต

ประเดน็ท่ีควรค านึงถึงในการจดัท างบการเงิน ส าหรบักิจการผูไ้ด้รบัใบอนุญาต
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2)   การปันส่วนรายได้ส าหรบัแต่ละใบอนุญาต

ในกรณผีูร้บัใบอนุญาตปันสว่นรายไดเ้พือ่ยืน่ช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาต เชน่ การขายพว่ง 
กจิการควรมเีกณฑท์ีใ่ชใ้นการปันสว่นเหมาะสม โดยอา้งองิ มาตรฐานการบญัช ีฉบบัที่ 18 
(ปรบัปรงุ 2560) “ตามปกต ิเกณฑก์ารรบัรูร้ายไดใ้นมาตรฐานการบญัชฉีบบัน้ีใหถ้อืปฏบิตักิบั
รายการแต่ละรายการ แต่ในบางสถานการณ์กจิการอาจจ าเป็นตอ้งน าเกณฑก์ารรบัรูร้ายไดม้า
ปฏบิตักิบัสว่นประกอบ แต่ละสว่นของรายการเพือ่สะทอ้นใหเ้หน็ถงึเนื้อหาของรายการนัน้” วธิกีาร
ปันสว่นทีอ่าจเลอืกใช ้มดีงันี้

1) ปันสว่นตามรายไดท้ีเ่กดิขึน้จรงิ
2) ปันสว่นตามตน้ทุนทีเ่กดิขึน้
3) ปันสว่นเทา่ๆกนัส าหรบัแต่ละรายการ

ประเดน็ท่ีควรค านึงถึงในการจดัท างบการเงิน ส าหรบักิจการผูไ้ด้รบัใบอนุญาต
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3) การเปิดเผยหมายเหตปุระกอบงบการเงิน

ผูร้บัใบอนุญาตตอ้งเปิดเผยรายไดท้ีเ่กดิจากแต่ละใบอนุญาต ในหมายเหตุประกอบงบการเงนิ 
ตามทีร่ะบุไวใ้น ประกาศคณะกรรมการกจิการกระจายเสยีง กจิการโทรทศัน์และกจิการ
โทรคมนาคมแหง่ชาต ิเรือ่ง คา่ธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกจิการกระจายเสยีง หรอืกจิการ
โทรทศัน์ พ.ศ. 2555

“6.2.1 ผู้รบัใบอนุญาตที่เป็นนิติบุคคล ให้น าส่งงบการเงินประจ าปีที่ผ่านการตรวจสอบและ          
แสดงความเห็นจากผู้สอบบญัชรีบัอนุญาตตามกฎหมาย และเปิดเผยรายได้ที่เกิดขึ้นจากการ
ใหบ้รกิารตามทีไ่ดร้บัอนุญาตไวใ้น หมายเหตุประกอบงบการเงนิ”

ประเดน็ท่ีควรค านึงถึงในการจดัท างบการเงิน ส าหรบักิจการผูไ้ด้รบัใบอนุญาต (ต่อ)
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การเปิดเผยหมายเหตุประกอบงบการเงนิดงักลา่ว มวีตัถุประสงคห์ลกัเพือ่ตอบสนองประเดน็ปัญหา ดงันี้

1. เพือ่แสดงรายไดท้ีเ่กดิจากแต่ละใบอนุญาตทีถู่กตอ้ง ไมว่า่กจิการมใีบอนุญาตมากกวา่ 1 ใบ หรอื มบีางใบอนุญาตทีส่ิน้สุดระหวา่ง
ปีบญัช ีใบอนุญาตทีข่อยกเลกิ ถูกเพกิถอน หรอืถูกระงบัการออกอากาศ
2. เพือ่แสดงรายไดท้ีเ่กดิขึน้จากการบรกิารระหวา่งใบอนุญาตของผูร้บัใบอนุญาตนัน่เอง หรอื รายไดท้ีเ่กดิจากแต่ละใบอนุญาตทีผู่ร้บั
ใบอนุญาตจา่ยใหก้บัผูอ้ื่นซึง่มขีอ้ตกลงระหวา่งผูร้บัใบอนุญาตกบัผูน้ัน้ในการใหบ้รกิารกบับุคคลอื่น โดยเป็นกจิกรรมทีเ่กดิขึน้ไดก้็
เพราะการมใีบอนุญาตจากผูร้บัใบอนุญาต ซึง่ปัจจุบนัผูร้บัใบอนุญาตไมม่ขีอ้มลูแสดงหรอืเปิดเผยไวใ้นงบการเงนิ

2.1 การใหบ้รกิารระหวา่งใบอนุญาตภายในบรษิทัเดยีวกนั (Internal charge) หรอืการรว่มผลติรายการระหวา่งผูร้บั
ใบอนุญาตกบัผูอ้ื่น

2.2 รายไดจ้ากการรว่มผลติรายการ เชน่ รายไดค้า่โฆษณา คา่เชา่ชว่งเวลา ซึง่ผูร้บัใบอนุญาตไดแ้บง่รายไดส้ว่นน้ี
ใหก้บับรษิทัคูส่ญัญา

3. เพือ่ใหก้ารค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีเกดิความชดัเจนและงา่ยต่อการปฏบิตัขิองผูร้บัใบอนุญาตมากยิง่ขึน้ เสนอแนะให้
ผูร้บัใบอนุญาตแยกรายไดท้ีไ่มเ่กีย่วขอ้งกบัการใหบ้รกิารใบอนุญาต และรายการเหลา่นัน้มจี านวนเงนิมากกวา่ รอ้ยละ 5 ของยอด
รวมจากรายไดท้ีไ่มเ่กีย่วขอ้งทีต่อ้งน ามารวมค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาต 

(ตวัอยา่งการเปิดเผยหมายเหตุประกอบงบการเงนิ อยูใ่น section ถดัไป)

ประเดน็ท่ีควรค านึงถึงในการจดัท างบการเงิน ส าหรบักิจการผูไ้ด้รบัใบอนุญาต (ต่อ)
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การให้บริการระหว่างใบอนุญาตภายในบริษทัเดียวกนั (Internal charge)

ตวัอยา่ง

กรณีทีก่จิการเป็นผูร้บัใบอนุญาต ทัง้ 2 ประเภท คอื ใบอนุญาตประกอบกจิการบรกิาร
โครงขา่ยกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ (Network Provider) และใบอนุญาตประกอบกจิการบรกิาร
กระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ (Service Provider) โดยกจิการออกอากาศช่องรายการ ผา่นโครงขา่ยของ
กจิการเอง

อา้งองิจากมตทิีป่ระชุม กสท. ครัง้ที ่14/2558 เหน็ชอบใหร้ายไดบ้รกิารระหว่างใบอนุญาต
ทีม่กีารใหบ้รกิารทัง้ภายใน (แก่ตนเอง) และภายนอก (บุคคลอืน่ทัว่ไป) ถอืเป็นรายไดจ้ากการ
ประกอบกจิการทีต่อ้งน ามาค านวณคา่ธรรมเนียม โดยใชข้อ้ตกลง Reference Offer (RO) เป็นปัจจยั
ประกอบการพจิารณา ทัง้น้ี หากเป็นการใหบ้รกิารแก่ตนเองโดยเฉพาะ ไมไ่ดใ้หบ้รกิารบุคคลอืน่ทัว่ไป
จะไมถ่อืวา่เป็นรายไดร้ะหวา่งใบอนุญาตภายในทีต่อ้งน ามาค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี
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รายไดท้ีผู่ร้บัใบอนุญาตตอ้งน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

ใชโ้ครงขา่ยเพือ่ออกอากาศช่อง
รายการของตวัเอง

รายไดจ้ากการใหเ้ช่า
โครงขา่ย

ผูใ้ห้บริการโครงขา่ย
(Network Provider)

ผูใ้ห้บริการ
(Service Provider)

ลกูค้าบริษทัช่องรายการอ่ืน

รปูที ่1 – ลกัษณะการเกดิรายไดร้ะหว่างใบอนุญาตภายใตผู้ร้บัใบอนุญาตเดยีวกนั

รายไดท้ีบ่นัทกึบญัชเีป็นรายไดข้องกจิการ

รายไดท้ีผู่ร้บัใบอนุญาตไม่ไดบ้นัทกึบญัชเีป็นรายไดข้องกจิการ

ลกูค้าบริษทัตวัแทนขาย
โฆษณา

รายไดจ้ากการขายโฆษณา

อยู่ภายใตก้ารก ากบัดแูลของ กสทช.
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• อา้งองิจากมตทิีป่ระชมุ กสท. ครัง้ที ่43/2559 วนัที ่26 ธนัวาคม 2559 และ มต ิกสทช. ครัง้ที่ 13/2561 วนัที ่
18 กรกฎาคม 2561 เหน็ชอบหลกัเกณฑก์ารช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกจิการรายปี กรณรีว่ม
ผลติรายการ 

1. การรว่มผลติรายการ รว่มการงาน หรอืรว่มธุรกจิอื่นใด ทีเ่กีย่วขอ้งกบัการประกอบกจิการ
กระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์ทีเ่กดิขึน้ภายใตข้อบเขตการอนุญาตทีไ่ดร้บัอนุญาต เป็นสทิธขิองผูร้บัใบอนุญาต 
ดงันัน้รายไดจ้ากการโฆษณาภายใตใ้บอนุญาตการประกอบกจิการกระจายเสยีงหรอืโทรทศัน์  ผูร้บัใบอนุญาต
ตอ้งรบัรูร้ายไดด้ว้ยตนเอง หรอืแสดงรายไดท้ัง้หมดจากเวลาโฆษณาทีม่กีารออกอากาศภายใตล้กัษณะการ
ด าเนินการดงักลา่วขา้งตน้ (ทัง้นี้ไมร่วมเวลาโฆษณาทีอ่อกอากาศในชว่งทีม่กีารแบง่เวลาใหผู้อ้ื่นด าเนนิรายการ 
ตามประกาศ กสทช. เรือ่ง หลกัเกณฑก์ารแบ่งเวลาใหผู้อ้ื่นด าเนนิรายการ พ.ศ.2556) ไมว่า่ผูร้บัใบอนุญาตจะ
รบัรูร้ายไดน้ัน้ดว้ยตนเองหรอืไมก่ต็าม และตอ้งน ามาค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

2. ผูร้บัใบอนุญาตอาจมกีารบนัทกึรบัรูร้ายไดค้า่โฆษณาบางสว่นจากเวลาทัง้หมดภายใตส้ญัญาใน
ชือ่และรปูแบบต่างๆ ซึง่เป็นลกัษณะของการประกอบกจิการสถานโีทรทศัน์ในภาวะปัจจุบนัทีม่กีารแขง่ขนัสงู  
เพือ่ลดความเสีย่งในการประกอบธุรกจิหรอืความไมแ่น่นอนของรายไดท้ีไ่ดร้บัจากการประกอบกจิการโทรทศัน์ 
ซึง่ท าใหคู้ส่ญัญาหาวธิกีารทีเ่หมาะสมในการแบง่ผลประโยชน์ระหวา่งกนั ในหลากหลายรปูแบบ เชน่ การแบ่ง
ผลประโยชน์กนัระหวา่งผูร้บัใบอนุญาตกบัผูร้ว่มผลติรายการ/รว่มการงาน หรอืรว่มธุรกจิ ไปตามสดัสว่นทีต่กลง
กนั อาจมกีารตกลงแบ่งรายไดก้นัเป็นมลูคา่เงนิทีไ่ดร้บัจากการใหโ้ฆษณาผา่นชอ่งรายการตามอตัราสว่นของ
รายได ้(Revenue Sharing) หรอือาจมกีารตกลงแบง่เวลาโฆษณากนั (Time Sharing) ในการโฆษณาผา่นชอ่ง
รายการเป็นนาทขีองแต่ละรายการโทรทศัน์หรอืของชว่งเวลาทีร่ว่มกนัผลติ การท าสญัญารว่มผลติรายการ/รว่ม
การงาน หรอืรว่มธุรกจิ 

รายได้จากการรบัจ้างและผลิตรายการพร้อมออกอากาศ เช่น รายได้ค่าโฆษณา ค่า
เช่าช่วงเวลา ซ่ึงผูร้บัใบอนุญาตได้แบง่รายได้ส่วนน้ีให้กบับริษทัคู่สญัญา
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ตวัอยา่ง

กรณีทีก่จิการผูร้บัใบอนุญาต ท าสญัญาเพือ่รว่มผลติรายการ (ชือ่สญัญารว่มผลติ หรอื 
สญัญารบัจา้งผลติ หรอื สญัญาชือ่อืน่ใดแต่สาระกจิกรรมในท านองเดยีวกนั) โดยวตัถุประสงคข์อง
สญัญาเพือ่รว่มกนัผลติรายการ และน าไปออกอากาศในช่องรายการของคูส่ญัญาทีม่ใีบอนุญาต

ในกรณีทีส่ญัญามรีายละเอยีดการแบ่งรายไดอ้อกเป็น 2 สว่น คอื รายไดใ้นการรบัจา้ง
ผลติ และรายไดจ้ากการออกอากาศรายการ (คา่โฆษณา, คา่สนบัสนุนรายการ, ฯลฯ) หรอื 

กรณีทีส่ญัญาไมไ่ดม้กีารแบ่งสว่นรายได ้แต่ในการบนัทกึบญัช ีเสนอแนะให้ผูร้บั
ใบอนุญาตจดัใหม้กีารแบ่งสว่นรายไดอ้อกเป็นสว่นๆ เชน่ รายไดใ้นการรบัจา้งผลติ และรายไดจ้าก
การออกอากาศรายการ        (คา่โฆษณา, คา่สนบัสนุนรายการ, ฯลฯ) เน่ืองจากรายไดจ้ากการ
รบัจา้งผลติ และรายไดจ้ากการออกอากาศ อาจมวีธิกีารรบัรูร้ายไดต้ามมาตรฐานการบญัชแีตกต่างกนั

รายไดท้ีถ่อืวา่เป็นรายไดท้ีเ่กีย่วขอ้งกบัใบอนุญาต คอื รายไดจ้ากการออกอากาศรายการ 
ทัง้หมด

ทัง้น้ี หากสญัญาไมม่รีายละเอยีด หรอืกจิการไมส่ามารถแยกรายไดอ้อกเป็น 2 สว่น
ดงักลา่วได ้ใหถ้อืวา่รายไดท้ัง้หมดทีเ่กดิขึน้ เป็นรายไดท้ีเ่กีย่วขอ้งกบัใบอนุญาต

รายได้จากการรบัจ้างและผลิตรายการพร้อมออกอากาศ เช่น รายได้ค่าโฆษณา ค่า
เช่าช่วงเวลา ซ่ึงผูร้บัใบอนุญาตได้แบง่รายได้ส่วนน้ีให้กบับริษทัคู่สญัญา
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ผูผ้ลิตเน้ือหา
รายการ

ลกูค้าบริษทั
ตวัแทนขาย
โฆษณา

รายไดจ้ากการ
ขายโฆษณา 4 
ลา้นบาท

ผูร้บัใบอนุญาต ไมม่ใีบอนุญาต

รายไดจ้ากการ
ขายโฆษณา 6 
ลา้นบาท

รว่มกนัผลติรายการ
เพือ่น าไปออกอากาศ
(สมมตใิห ้รายไดต้าม
สญัญา คอื 10 ลา้น
บาท และแบง่รายได้
จากการออกอากาศ 
ในอตัรา 60:40)

รายไดท้ีผู่ร้บัใบอนุญาตตอ้งน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

รปูที่ 2 - ลกัษณะการเกดิรายไดจ้ากการท าสญัญารว่มผลติระหว่างผูม้ใีบอนุญาตและไมม่ใีบอนุญาต

ผูใ้ห้บริการ
(Service Provider)

รายไดท้ีบ่นัทกึบญัชเีป็นรายไดข้องกจิการ

อยู่ภายใตก้ารก ากบัดแูลของ กสทช.
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รายได้ : ผูร้บัใบอนุญาต
รายไดท้ีบ่นัทกึตามมาตรฐานบญัช ี= 6 ลา้นบาท
รายไดต้ามประกาศคา่ธรรมเนียมทีต่อ้งน ามายืน่ช าระคา่ธรรมเนียม (1) + (2) = 10 ลา้นบาท

1 2

ตวัอย่าง



ผูผ้ลิตเน้ือหา
รายการ

ลกูค้าบริษทั
ตวัแทนขาย
โฆษณา

รายไดจ้ากการ
ขายโฆษณา 3.2 

ลา้นบาท

ผูร้บัใบอนุญาต

ไมม่ใีบอนุญาต
รายไดจ้าก
การขาย
โฆษณา 4.8 
ลา้นบาท

รว่มกนัผลติรายการเพื่อ
น าไปออกอากาศ 

(สมมตใิห ้รายไดต้าม
สญัญา คอื 10 ลา้นบาท 
แบ่งรายไดจ้ากการ
ออกอากาศ ในอตัรา

60:40 โดยรายได ้20% 
เป็นรายไดจ้ากการผลติ

รายการ)

รายไดท้ีผู่ร้บัใบอนุญาตตอ้งน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

รปูที่ 3 - ลกัษณะการเกดิรายไดจ้ากการท าสญัญารว่มผลติระหว่างผูม้ใีบอนุญาตและไมม่ใีบอนุญาต

ผูใ้ห้บริการ
(Service 
Provider)

รายไดท้ีบ่นัทกึบญัชเีป็นรายไดข้องกจิการ

อยู่ภายใตก้ารก ากบัดแูลของ กสทช.

รายไดจ้ากการ
รบัผลติโฆษณา 

2 ลา้นบาท
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รายได้ : ผูร้บัใบอนุญาต
รายไดท้ีบ่นัทกึตามมาตรฐานบญัช ี= 4.8 ลา้นบาท
รายไดต้ามประกาศคา่ธรรมเนียมทีต่อ้งน ามายืน่ช าระคา่ธรรมเนียม (1) + (2) + (3) = 10 ลา้นบาท

1
2

3

ตวัอย่าง



ผูผ้ลิตเน้ือหา
รายการ

ลกูค้าบริษทัตวัแทน
ขายโฆษณา

รายไดร้บัจา้ง
ผลติ 2 ลา้นบาท

ผูร้บัใบอนุญาต

ไมม่ใีบอนุญาตรายไดจ้ากการ
ขายโฆษณา 10 
ลา้นบาท

รว่มกนัผลติรายการเพือ่น าไป
ออกอากาศ โดยก าหนดใหผู้ร้บั
ใบอนุญาตจา่ยคา่ผลติรายการ 

20% ของรายไดท้ีเ่กดิจากการขาย
โฆษณา (สมมตใิห ้รายไดค้า่

โฆษณาทีเ่กดิตามสญัญา คอื 10 
ลา้นบาท)

รายไดท้ีผู่ร้บัใบอนุญาตตอ้งน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

รปูที่ 4 - ลกัษณะการเกดิรายไดจ้ากการท าสญัญารว่มผลติระหว่างผูม้ใีบอนุญาตและไมม่ใีบอนุญาต

ผูใ้ห้บริการ
(Service Provider)

รายไดท้ีบ่นัทกึบญัชเีป็นรายไดข้องกจิการ

อยู่ภายใตก้ารก ากบัดแูลของ กสทช.
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รายได้ : ผูร้บัใบอนุญาต
รายไดท้ีบ่นัทกึตามมาตรฐานบญัช ี= 10 ลา้นบาท
รายไดต้ามประกาศคา่ธรรมเนียมทีต่อ้งน ามายืน่ช าระคา่ธรรมเนียม (1) = 10 ลา้นบาท

1

ตวัอย่าง



• หน้ารายงานของผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต/ผูส้อบบญัชีภาษี
อากร กบัการสอบทานการช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาต
รายปีของส านักงาน กสทช.



งบการเงินท่ีย่ืนโดย
ผูป้ระกอบการ

สอบทาน
ปกติ

งบการเงินแสดงความเหน็แบบไม่มี
เง่ือนไขหรือมีเง่ือนไขแต่ไม่เก่ียวข้องกบั

เร่ืองรายได้(CPA)

การรายงานข้อตรวจพบอย่างไม่มี
ข้อสงัเกตเก่ียวกบัรายได้ (TA)

งบการเงินแสดงความเหน็อย่างมีเง่ือนไขหรืองบการเงินไม่
ถกูต้องเก่ียวกบัเร่ืองรายได้ หรืองบการเงินท่ีไม่แสดงความเหน็ 

(CPA)

การรายงานข้อตรวจพบอย่างมีข้อสงัเกตเก่ียวกบัรายได้ (TA)

แนวทางก่อนเข้าสู่กระบวนการสอบทาน
1. ขอเอกสารช้ีแจงเพ่ิมเติม
2. ขอหนังสือช้ีแจง
3. จดัประชมุเพ่ือท าการช้ีแจงท่ีส านักงาน

สรปุผลการสอบทาน

ประเดน็ท่ีพบ
จากแนวทาง

เพียงพอ ไม่เพียงพอ



• การยื่นเอกสารและหลกัฐานสนับสนุนเพ่ิมเติม (เช่น งบ
การเงินและค าอธิบายหมายเหตปุระกอบงบการเงิน บญัชี
แยกประเภททัว่ไป และหลกัฐานประกอบการลงบญัชี เป็น
ต้น) ส าหรบัการยื่นช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี



• ตวัอย่างหมายเหตปุระกอบงบการเงิน



ตวัอย่างการเปิดเผยข้อมลูรายได้ในหมายเหตปุระกอบงบการเงิน
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ตวัอย่างการเปิดเผยข้อมลูรายได้ในหมายเหตปุระกอบงบการเงิน (ต่อ)
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ตวัอย่างการเปิดเผยข้อมลูรายได้ในหมายเหตปุระกอบงบการเงิน (ต่อ)
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• ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต 



ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต 

ผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตสามารถปฏบิตังิานสอบทานตามมาตรฐานงานสอบทาน รหสั 2400 “งานการ
สอบทานงบการเงนิในอดตี (โดยผูป้ระกอบวชิาชพีซึ่งไม่ใช่ผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตของกจิการ)” หรอื 
รหสั 2410 “การสอบทานขอ้มลูทางการเงนิระหวา่งกาล โดยผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตของกจิการ”

นอกจากงบการเงนิจะตอ้งผา่นการแสดงความเหน็จากผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตตามกฎหมายว่าดว้ยการ
บญัชแีลว้ ผูร้บัใบอนุญาตตอ้งตกลงให้ผูส้อบบญัชปีฏบิตังิานตามมาตรฐานการควบคุมคุณภาพ ฉบบั
ที ่1 การควบคุมคุณภาพส าหรบัส านักงานทีใ่หบ้รกิารดา้นการตรวจสอบและการสอบทานงบการเงนิ 
และงานใหค้วามเชือ่มัน่อืน่ตลอดจนบรกิารเกีย่วเนื่อง
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ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต 

ขอบเขตการสอบทาน

ขา้พเจา้ไดป้ฏบิตังิานสอบทานตามมาตรฐานงานสอบทาน รหสั 2410 “การสอบทาน ขอ้มลูทางการ
เงนิระหวา่งกาลโดยผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตของกจิการ” และไดป้ฏบิตังิานตามมาตรฐานการควบคุม
คุณภาพ ฉบบัที ่1 “การควบคุมคุณภาพส าหรบัส านกังานทีใ่หบ้รกิารดา้นการตรวจสอบและการสอบ
ทานงบการเงนิ และงานใหค้วามเชือ่มัน่อืน่ตลอดจนบรกิารเกีย่วเน่ือง” รวมทัง้ตามขอ้ก าหนดของ
ประกาศคณะกรรมการกจิการกระจายเสยีง กจิการโทรทศัน์ และกจิการโทรคมนาคมแหง่ชาต ิเรือ่ง 
คา่ธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกจิการกระจายเสยีง หรอืกจิการโทรทศัน์ พ.ศ. 2555 ซึง่มาตรฐาน
งานสอบทาน รหสั 2410 ประกอบดว้ยการใชว้ธิกีารสอบถามบุคลากรซึง่เป็นผูร้บัผดิชอบในการจดัท า
และน าเสนอแบบรายงาน และการวเิคราะหเ์ปรยีบเทยีบและวธิกีารสอบทานอืน่ การสอบทานนี้มี
ขอ้จ ากดักวา่การตรวจสอบตามมาตรฐานการสอบบญัช ีท าใหข้า้พเจา้ไมส่ามารถไดค้วามเชื่อมัน่วา่จะ
พบเรือ่งทีม่นียัส าคญัทัง้หมดซึง่อาจพบไดจ้ากการตรวจสอบ ดงันัน้ ขา้พเจา้จงึไมแ่สดงความเหน็ต่อ
แบบรายงานทีส่อบทานได้
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ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต 

ขอบเขตของการสอบทานยงัรวมถงึ

1. สอบทานความสอดคลอ้งของขอ้มลูทีน่ ามาใชใ้นการจดัท าแบบสรุปคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 
(นส. 01) และแบบแสดงประเภทของรายไดจ้ากการประกอบกจิการ (นส. 02) กบัขอ้มลูทีใ่ชจ้ดัท างบ
การเงนิประจ าปี
2. สอบทานการกระทบยอดของรายไดท้ีแ่สดงในแบบสรุปคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี (นส. 01) 
และแบบแสดงประเภทของรายไดจ้ากการประกอบกจิการ (นส. 02) กบัรายไดใ้นงบการเงนิทีผ่า่นการ
ตรวจสอบและแสดงความเหน็จากผูส้อบบญัชรีบัอนุญาต
3. สอบทานความถกูตอ้งของการค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี คา่ลดหยอ่น และ
คา่ธรรมเนียมรายปีสทุธิ
4. สอบทานการจดัประเภทรายไดต้ามทีก่ าหนดไวใ้นแบบแสดงประเภทของรายไดจ้ากการประกอบ
กจิการ (นส. 02)
5. เพิม่เตมิ (ถา้ม)ี
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ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต (ต่อ)
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ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต 
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ตวัอย่างรายงานการสอบทานโดยผูส้อบบญัชีรบัอนุญาต 
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• ข้อกฎหมายท่ีเก่ียวข้อง การด าเนินคดีและการบงัคบัคดี
ส าหรบักรณีท่ีผูร้บัใบอนุญาตไม่ยื่นช าระค่าธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปี



ข้อกฎหมายท่ีเก่ียวข้อง การด าเนินคดี และการบงัคบัคดีส าหรบักรณีท่ีผูร้บั
ใบอนุญาตไม่ย่ืนช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

ขัน้ตอนก่อนการน าคดขีึน้สูศ่าล

การด าเนินคด ีและการบงัคบัคดี

Q&A

ข้อกฎหมายท่ีเก่ียวข้อง การด าเนินคดี และการบงัคบัคดีส าหรบักรณีท่ีผู้รบัใบอนุญาตไมย่ื่นช าระค่าธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปี



ขัน้ตอนก่อนการน าคดีขึน้สู่ศาล



ขัน้ตอนก่อนการน าคดีขึน้สู่ศาล
หน้าทีก่ารช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี

ประกาศคณะกรรมการฯ เร่ือง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจาย
เสียง หรือกิจการโทรทศัน์ (ฉบบัท่ี 2)
• ช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี ช าระปีละครัง้ ภายใน 150 วนั นบัจากวนัสิน้รอบ

ระยะเวลาบญัช ี
• ค านวณจาก “รายได”้ จากการประกอบกจิการ ทีเ่กดิขึน้ในรอบระยะเวลาบญัชขีองผูร้บั

ใบอนุญาต
• “รายไดก้่อนหกัค่าใชจ้่ายจากการใหบ้รกิารของผูร้บัใบอนุญาต คา่สมาชกิ รายไดจ้ากการ

โฆษณาทัง้ทางตรง และทางออ้ม หรอืรายไดอ้ืน่ทีเ่กีย่วเนือ่งกบัการใหบ้รกิารของผูร้บั
ใบอนุญาตตามทีค่ณะกรรมการก าหนด”

• น าสง่เอกสารประกอบการพจิารณาใหแ้ก่ส านกังานฯ



ขัน้ตอนก่อนการน าคดีขึน้สู่ศาล
หน้าทีก่ารช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี (ต่อ)

เอกสารท่ีต้องน าส่ง พร้อมการช าระค่าธรรมเนียม

ผูร้บัใบอนุญาตเป็นนิติบคุคล ผูร้บัใบอนุญาตท่ีไม่เป็นนิติบุคคล

• งบการเงนิประจ าปีทีผ่า่นการตรวจสอบและ
แสดงความเหน็จากผูส้อบบญัชรีบัอนุญาต หรอื
ส านกังานตรวจเงนิแผน่ดนิ

หากไมส่ามารถน าสง่ภายในก าหนดเวลาได ้
ใหน้ าสง่ 
• งบทดลอง หรอืเอกสารแสดงรายได ้ทีก่รรมการ

ผูม้อี านาจลงนามรบัรองความถกูตอ้งแทน

เมือ่มงีบการเงนิทีผ่า่นการตรวจสอบและแสดง
ความเหน็แลว้ ใหน้ าสง่งบภายใน 15 วนั

• หลกัฐานแสดงรายไดจ้ากการประกอบกจิการที่
มกีารรบัรองความถกูตอ้งของผูไ้ดร้บัใบอนุญาต



ขัน้ตอนก่อนการน าคดีขึน้สู่ศาล

ประกาศคณะกรรมการฯ เร่ือง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจาย
เสียง หรือกิจการโทรทศัน์ (ฉบบัท่ี 2)
• ผูร้บัใบอนุญาตช าระเงนิเพิม่ในอตัราร้อยละ 1.5 ต่อเดือนของจ านวนเงนิคา่ธรรมเนียม

ใบอนุญาตรายปีทีไ่มไ่ดช้ าระ หรอืช าระไมค่รบถว้น
• คดิตัง้แต่วนัถดัจากวนัครบก าหนดช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี จนกวา่จะช าระ

คา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีครบถว้น
• เศษของเดอืนใหน้บัเป็นหน่ึงเดอืน

การคดิเงนิเพิม่กรณีไมช่ าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี หรอืช าระคา่ธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปีไมค่รบถว้น



การคดิเงนิเพิม่กรณีไมช่ าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี หรอืช าระคา่ธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปีไมค่รบถว้น (ต่อ)

ขัน้ตอนก่อนการน าคดีขึน้สู่ศาล

วนัส้ินรอบระยะเวลาบญัชี

1 วนั

วนัท่ีเร่ิมคิดเงินเพ่ิม

วนัท่ีช าระค่าธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปีครบถ้วน

คิดเงินเพ่ิมร้อยละ 1.5 ต่อเดือนของจ านวนเงินค่าธรรมเนียมใบอนุญาตราย
ปีท่ีไม่ได้ช าระ หรือช าระไม่ครบถ้วน

150 วนั

วนัครบก าหนดช าระค่าธรรมเนียม
ใบอนุญาตรายปี

1 พ.ค. 62 2 พ.ค. 62



การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี



การตดิตามเรง่รดัหนี้
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

มหีนงัสอืทวงถามให้
ลกูหนี้ช าระหนี้ภายใน
ก าหนดระยะเวลา

สง่เรือ่งใหส้ านกั
กฎหมายเพือ่
ด าเนินการ

เขา้สูก่ระบวนการ
บงัคบัทางปกครองหรอื

การด าเนินคดี



กระบวนการทางปกครอง
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

รวบรวมขอ้เทจ็จรงิ

เสนอความเหน็ต่อคณะกรรมการ กสทช.

คณะกรรมการ กสทช. ออกค าสัง่ลงโทษทางปกครอง



การด าเนินคดี
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

กสทช. สามารถด าเนินการอยา่งใดอยา่งหนึ่งดงัต่อไปนี้ เพือ่ด าเนินคดกีบัลกูหนี้ได้

กรณีลกูหน้ีเป็นหน่วยงานของรฐั กรณีลกูหน้ีไม่ใช่หน่วยงานของรฐั 

• ใหด้ าเนินการตามระเบยีบส านกั
นายกรฐัมนตรวีา่ดว้ยการพจิารณา
ชีข้าดการยตุขิอ้พพิาทระหวา่ง
หน่วยงานของรฐั และการ
ด าเนินคดี

• ใหพ้นกังานกสทช. ซึง่มคีวามรูค้วามสามารถ และมี
ความประสงคจ์ะด าเนินคดเีองยืน่ฟ้องลกูหนี้ต่อศาล 
และด าเนินคดเีองจนถงึทีส่ดุ

• จดัท าหนงัสอืขอความอนุเคราะหจ์ากส านกังานอยัการ
สงูสดุใหด้ าเนินการแต่งตัง้พนกังานอยัการเพือ่ฟ้องคดี
ใหแ้กก่สทช. 

• จา้งทนายความด าเนินการฟ้องคดี



การด าเนินคดี | ตวัอยา่งเอกสารส าคญัส าหรบัการด าเนินคดี
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

• ใบอนุญาตประกอบกจิการกระจายเสยีง หรอืกจิการโทรทศัน์
• งบการเงนิประจ าปีทีผ่า่นการตรวจสอบ และแสดงความเหน็จากผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตตามกฎหมาย หรอื

ส านกังานการตรวจเงนิแผน่ดนิ พรอ้มหมายเหตุประกอบงบการเงนิทีจ่ าแนกรายไดต้ามใบอนุญาต
• งบทดลอง หรอืเอกสารแสดงรายไดท้ีผู่ม้อี านาจลงนามรบัรองความถูกตอ้ง กรณดี าเนินการไมค่รบรอบ

ระยะเวลาบญัช ีหรอืกรณผีูร้บัใบอนุญาตไมส่ามารถสง่งบการเงนิประจ าปีทีผ่า่นการตรวจสอบ และแสดง
ความเหน็จากผูส้อบบญัชรีบัอนุญาตตามกฎหมาย หรอืส านกังานการตรวจเงนิแผน่ดนิได ้

• แบบสรปุคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี (นส. 01) ทีผู่ม้อี านาจกระท าการผกูพนันติบิุคคลลงนามยอมรบัแลว้
• แบบแสดงประเภทของรายไดจ้ากการประกอบกจิการ แยกตามรายใบอนุญาตทีไ่ดร้บั (นส. 02) ทีผู่ม้อี านาจ

กระท าการผกูพนันติบุิคคลลงนามรบัรองแลว้



การด าเนินคดี | ตวัอยา่งเอกสารส าคญัส าหรบัการด าเนินคดี (ต่อ)
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

• แบบแสดงรายไดต้ามประเภทของรายไดท้ีน่ ามาค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีแยกรายเดอืน (นส. 03)
• ใบเสรจ็รบัเงนิคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี
• หนงัสอืชีแ้จงจากลกูหน้ี เชน่ หนงัสอืชีแ้จงกรณีลกูหน้ียืน่รายไดเ้พือ่ช าระคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีเป็น 0 บาท 

หนงัสอืชีแ้จงรายไดท้ีไ่มเ่กีย่วขอ้งกบัใบอนุญาตรายปี หนงัสอืชีแ้จงเหตุทีไ่มส่ามารถน าสง่งบการเงนิ หรอืเอกสารอื่นใด
ตามทีก่ฎหมายก าหนดได ้เป็นตน้ 

• มตทิีป่ระชุมกสทช. ทีอ่นุมตัใิหย้กเลกิ หรอืเพกิถอนใบอนุญาตรายปี 
• บญัชแียกประเภท
• แบบภ.พ. 30 ทีน่ าสง่กรมสรรพากร พรอ้มใบเสรจ็รบัเงนิจากกรมสรรพากร
• รายงานภาษขีาย
• แบบน าสง่ภาษเีงนิไดนิ้ตบิุคคล (ภงด. 50) ทีน่ าสง่กรมสรรพากร
• เอกสารอื่นทีเ่กีย่วขอ้ง เชน่ สญัญา หรอืขอ้ตกลงในการท าธุรกรรมทีเ่กีย่วขอ้งรว่มกนั สญัญาวา่จา้ง หรอืสญัญารบัจา้ง

บรกิาร เป็นตน้



การด าเนินคดี | ตวัอยา่งเอกสารส าคญัส าหรบัการด าเนินคด ี(ต่อ)
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

• การยืน่บญัชรีะบุพยาน

บญัชีระบพุยาน ต้นฉบบัเอกสาร

• ตน้ฉบบัอยูใ่นความ
ครอบครองของผูร้บั
ใบอนุญาต

• ตน้ฉบบัอยูใ่นความ
ครอบครองของ
บุคคลภายนอก

การรบัฟังพยานเอกสาร



การบงัคบัคดี
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

ผูด้ าเนินคดยีืน่ค าขอต่อ
ศาลใหอ้อกหมายบงัคบั

คดี

กสทช. สบืหาทรพัยส์นิ 
หรอืสทิธเิรยีกรอ้งของ
ลกูหนี้เพือ่บงัคบัคดี

กรณไีมม่ทีรพัยส์นิ หรอืสทิธิ
เรยีกรอ้งทีอ่าจถูกบงัคบัคดไีด้

กรณมีทีรพัยส์นิ หรอืสทิธิ
เรยีกรอ้งทีอ่าจถูกบงัคบัคดไีด้

ตดัจ าหน่ายหนี้
ยืน่ค ารอ้งใหเ้จา้พนักงานบงัคบัคดยีดึ
ทรพัยส์นิ หรอือายดัสทิธเิรยีกรอ้งของ

ลกูหนี้



การบงัคบัคด ี(ต่อ)
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

กรณมีทีรพัยส์นิ หรอืสทิธิ
เรยีกรอ้งทีอ่าจถูกบงัคบัคดไีด้

ยืน่ค ารอ้งใหเ้จา้พนักงานบงัคบัคดยีดึ
ทรพัยส์นิ หรอือายดัสทิธเิรยีกรอ้งของ

ลกูหนี้

อายดัทรพัยส์นิ/สทิธ ิ
เรยีกรอ้ง

เอาทรพัยส์นิออกขาย
ทอดตลาด



ตวัอยา่งสทิธเิรยีกรอ้งทีอ่าจอายดัไดภ้ายใตป้ระมวลกฎหมายแพง่และพาณชิย์
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

เงนิดอืน คา่จา้ง โบนสั เงนิตอบแทนจากการ
ออกจากงาน

เงนิตอบแทนจากการ
ท างานชัว่คราว

เงนิฝากในสถาบนั
การเงนิ เงนิปันผล



ตวัอยา่งกรณีไมม่เีหตุขดัขอ้ง
การด าเนินคดี และการบงัคบัคดี

ไมม่เีหตุทีคู่ค่วาม/
บุคคลภายนอกยืน่ค ารอ้ง

คดัคา้น

ศาลไมม่คี าสัง่ใหง้ดการ
บงัคบัคดี

เป็นการยดึสงัหารมิทรพัยท์ี่
ไมม่ขีอ้ยุง่ยาก

การขายทอดตลาดไมม่ี
เหตุขดัขอ้ง/คดัคา้นการขาย

ทรพัยส์ามารถขาย
ทอดตลาดไดใ้นการขายครัง้

แรก/ผูซ้ือ้ช าระราคา



Q&A


