
วันพุธที่ ๑๔ พฤศจิกายน ๒๕๖๑ เวลา ๐๘.๓๐ – ๑๖.๓๐ น.  
ณ อาคารหอประชุมชัน้ ๒ ส านักงาน กสทช. 

การอบรมหลักสูตร “การเผยแพร่ความรู้เกี่ยวกับค่าธรรมเนียมใบอนญุาตรายปี การจัดท าบัญชี การจ าแนก
รายได้ในกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์” 



ก าหนดการ 
กิจกรรม เวลา 

 ลงทะเบียน 8.30 – 8.45 

 พิธีเปิดงาน 8.45 – 9.00 

 ความเป็นมา 
 การท าความเข้าใจเรื่องรายไดแ้ละรายละเอียดของรายได้ ท่ีใช้ในกิจการกระจายเสียงและโทรทัศน์ 

9.00 – 10.30 

พักรับประทานอาหารว่าง 10.30 - 10.45 

 ข้อสังเกตเรื่องการรับรู้รายไดข้องธุรกิจกระจายเสียงและโทรทัศน์เพื่อให้สอดคล้องมาตรฐานการ
รายงานทางการเงิน และกฎเกณฑ์ท่ีเกี่ยวข้องในกิจการกระจายเสียงและโทรทัศน์ 

10.45 – 12.15 

พักรับประทานอาหารกลางวัน 12.15 - 13.15 

 ข้อควรค านึงถึงเกี่ยวกับเอกสารท่ีจ าเป็นเพื่อประกอบการบันทึกรายการบัญชี การวัดมูลค่า       
การจัดประเภทรายได้ และการเปิดเผยข้อมูล เพื่อให้การจัดท าและน าส่งงบการเงินประกอบการ
ช าระค่าธรรมเนียมถูกต้องและครบถ้วน 

13.15 – 14.45 

พักรับประทานอาหารว่าง 14.45 - 15.00 

 การยื่นเอกสารและหลักฐานสนับสนุนเพิ่มเติม (เช่น งบการเงินและค าอธิบายหมายเหตุประกอบ  
งบการเงิน บัญชีแยกประเภทท่ัวไป และหลักฐานประกอบการลงบัญชี เป็นต้น) ส าหรับการยื่นช าระ
ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 

15.00 – 16.30 



• ความเป็นมา 
• การท าความเข้าใจเรื่องรายได้และรายละเอียดของรายได้   

ที่ใช้ในกิจการกระจายเสียงและโทรทัศน์ 



กิจการกระจายเสียงและโทรทัศน์ ตามประกาศ กสทช. เรื่อง ก าหนดลักษณะและประเภทของกิจการกระจายเสียงและ
กิจการโทรทัศน์ ที่ต้องขอรับใบอนุญาตจาก กสทช. 

ประเภทโครงข่ายกระจายเสียงหรือโทรทัศน์  
ประเภทโครงข่ายกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ เช่น เคเบิ้ลทีวี ทีวีดาวเทียม โดย
ผู้ชมจะได้ดูผ่านกล่องรับสัญญาณ จะเสียค่าสมาชิกรายเดือนหรือไม่ก็ตาม 
หรือ ผู้ให้บริการโครงข่ายแก่ช่องรายการโทรทัศน์ภาคพ้ืนดินระบบดิจิตอล 
(ทีวีดิจิตอล) 

ประเภทให้บริการสิ่งอ านวยความสะดวกด้าน
กระจายเสียงหรือโทรทัศน์  
ผู้ให้บริการโครงสร้างพื้นฐาน หรือสิ่งอ านวยความสะดวก
เพ่ือการให้บริการกิจการกระจายเสียงหรือกิจการโทรทัศน์ 
ไม่ว่าจะเป็น ที่ดิน อาคาร สิ่งปลูกสร้าง เสา ระบบสาย 
สายอากาศ ท่อ ฯลฯ 

 

ประเภทบรกิารแบบประยุกต ์

ให้บริการข้อมูล ปัจจุบันยังไม่มีการออกใบอนุญาต
ประเภทนี้ 

ประเภทให้บริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์       
(ช่องรายการ)  
ช่องรายการโทรทัศน์ภาคพ้ืนดินระบบดิจิตอล (ทีวีดิจิตอล)  หรือ ช่อง
รายการที่ออกอากาศในเคเบิ้ลทีวี ทีวีดาวเทียม 
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กิจการกระจายเสียงและโทรทัศน์ที่ได้รับอนุญาตจาก กสทช. ในปัจจบุัน  
(1 นิติบุคคลสามารถมีได้หลายใบอนุญาต และหลายประเภท) 
 ตัวอย่างเช่น  

* วิทยุ(กระจายเสียง) ปัจจุบันเป็น ใบอนุญาตแบบทดลอง (ต่อใบอนุญาตปีต่อป)ี จึงไม่เข้าข่ายต้องช าระค่าธรรมเนียมรายปี 

ธุรกิจ  ลักษณะการให้บริการ  ใบอนุญาต  รายได้  

เคเบิ้ลทีวี  โทรทัศน์ระบบบอกรับสมาชิกผ่าน
สายเคเบิ้ล  

ใบอนุญาตโครงข่าย   ค่าสมาชิก ค่ากล่อง set top box  

ช่องรายการในโทรทัศน์ระบบ
บอกรับสมาชิก 

ใบอนุญาตบริการ (ช่องรายการ)  ค่าโฆษณา 

โทรทัศน์ผ่านดาวเทียม (ทีวี
ดาวเทียม) 

โทรทัศน์ระบบบอกรับสมาชิกผ่าน
ดาวเทียม  

ใบอนุญาตโครงข่าย   ค่าสมาชิก ค่ารวมสัญญาณ  ค่ากล่อง set 
top box 

ช่องรายการในโทรทัศน์ระบบ
บอกรับสมาชิก 

ใบอนุญาตบริการ (ช่องรายการ)  ค่าโฆษณา 

โทรทัศน์ภาคพ้ืนดินระบบดิจิตอล 
(ดิจิตอลทีวี) 

ช่องราย TV Digital 24 ช่อง  ใบอนุญาตบริการ (ช่องรายการ) ค่าโฆษณา 

ให้บริการรวมสัญญาณ MUX  ใบอนุญาตโครงข่าย   ค่ารวมสัญญาณ 

ให้เช่าสิ่งอ านวยความสะดวก 
(สาย เสา) ในกิจการกระจาย
เสียงโทรทัศน์ 

ให้เช่าสิ่งอ านวยความสะดวก (สาย 
เสา) ในกิจการกระจายเสียง
โทรทัศน์ 

ใบอนุญาตสิ่งอ านวยความสะดวก  ค่าเช่าสิ่งอ านวยความสะดวก 
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กรณีที่กิจการมีทั้งบริการโครงข่าย และ ช่องรายการ ต้องพิจารณาว่า โครงข่ายนั้นมีไว้ใช้เองหรือให้
รายอื่นเช่าใช้ หากมีผู้อื่นเช่าใช้โครงข่าย ก็ต้องถือว่ามีการเช่าใช้ระหว่างใบอนุญาต 

เช่น กิจการโทรทัศน์ มีโครงข่าย 1 ใบอนุญาต + ช่องรายการ 4 ใบอนุญาต โดยไม่ได้ให้ช่องรายการเจ้าอื่นเช่าใช้ = มี
ใบอนุญาตโครงข่ายไว้ใช้เป็นของตนเอง  

กิจการโทรทัศน์ มีโครงข่าย 1 ใบอนุญาต + ช่องรายการ 3 ใบอนุญาต แต่ให้ช่องรายการเจ้าอื่นเช่าใช้ 1 ใบอนุญาต = มี
ใบอนุญาตโครงข่ายไว้ให้บริการ กรณีนี้ ใบอนุญาตโครงข่ายต้องมีรายได้จากช่องรายการทุกช่อง รวม  4 ช่องรายการ  

โครงข่าย 

ช่องรายการของตนเอง 

ช่องรายการของตนเอง 

ช่องรายการของตนเอง 

ช่องรายการของตนเอง 

รายได้ที่น ามาค านวณคา่ธรรมเนยีม = รายได้โครงขา่ย + 
รายได้ช่องรายการของตนเอง 4 ช่อง 

โครงข่าย 

ช่องรายการของตนเอง 

ช่องรายการของตนเอง 

ช่องรายการของตนเอง 

ช่องรายการของคนอ่ืน 

รายได้ที่น ามาค านวณคา่ธรรมเนยีม = รายได้โครงขา่ย + 
รายได้ช่องรายการของตนเอง 3 ช่อง + (รายได้ระหวา่ง
โครงขา่ยและช่องรายการ 4 ชอ่ง) 

ประเภทโครงข่ายไว้ใช้เอง 
ประเภทโครงข่ายไว้ใช้เอง และ       
  ให้บริการผู้ให้บริการรายอ่ืน 
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ความเป็นมา (ต่อ) 

•     ผู้ประกอบกิจการกระจายเสียงโทรทัศน์  ต้องไดร้ับใบอนุญาตจาก กสทช. และมีหน้าท่ีต้องช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี ตาม
ประกาศคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบ
กิจการกระจายเสียง หรือกิจการโทรทัศน์ พ.ศ. 2555, ประกาศคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการ
โทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจายเสียง หรือกิจการโทรทัศน์ (ฉบับที่ 2) และประกาศ
คณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการ
กระจายเสียง หรือกิจการโทรทัศน์ (ฉบับท่ี 3) 

•     ผู้รับใบอนุญาตจะต้องช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีภายใน 150 วันนับจากวันสิ้นรอบระยะเวลาบัญชี หากไม่ช าระ
ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีภายในวันครบก าหนด หรือไม่ช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีให้ครบตามจ านวนเงิน ผู้รับใบอนุญาต
ต้องช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีและเงินเพิ่มในอัตราร้อยละ 1.5 ต่อเดือนของจ านวนเงินค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีท่ีค้างช าระ 
โดยเศษของเดือนให้นับเป็นหนึ่งเดือน นับตั้งแต่วันครบก าหนดช าระค่าธรรมเนียม จนกว่าจะช าระค่าธรรมเนียมครบถ้วน 
•      กรณีผู้รับใบอนุญาตไม่ด าเนินการให้แล้วเสร็จภายในระยะเวลา 15 วันนับแต่วันครบก าหนดช าระค่าธรรมเนียม ให้ถือว่าใบอนุญาต
นั้นสิ้นผลนับถัดจากวันครบก าหนดการช าระค่าธรรมเนียม ตามประกาศหลักเกณฑ์และวิธีการอนุญาต 

•     กรณียกเลิก/เพิกถอนใบอนุญาต ผู้รับใบอนุญาตจะต้องช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีภายใน 60 วันนับตั้งแต่วันท่ีได้รับหนังสือ
แจ้งจากส านักประกอบการอนุญาต 

•     กรณีสิ้นสุดใบอนุญาต ผู้รับใบอนุญาตจะต้องช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีภายใน 60 วันนับตั้งแต่วันท่ีสิ้นสุดใบอนุญาต 
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อัตราค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 

รายได ้ อัตราค่าธรรมเนียมแบบกา้วหน้า 

รายได้ ๐ – ๑๐๐ ล้านบาทแรก 

เกิน ๑๐๐ ล้านบาท ถึง ๕๐๐ ล้านบาท 

เกิน ๕๐๐ ล้านบาท ถึง ๑,๐๐๐ ล้านบาท 

เกิน ๑,๐๐๐ ล้านบาท ถึง ๑๐,๐๐๐ ล้านบาท 

เกิน ๑๐,๐๐๐ ล้านบาท ถึง ๒๕,๐๐๐ ล้านบาท 

เกิน ๒๕,๐๐๐ ล้านบาท ถึง ๕๐,๐๐๐ ล้านบาท 

เกิน ๕๐,๐๐๐ ล้านบาทขึ้นไป  

ร้อยละ ๐.๑๒๕  

ร้อยละ ๐.๒๕  

ร้อยละ ๐.๕๐  

ร้อยละ ๐.๗๕  

ร้อยละ ๑.๐๐ 

ร้อยละ ๑.๒๕ 

ร้อยละ ๑.๕๐ 

อัตราค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี แนบท้ายประกาศคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และ
กิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนยีมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจายเสียง หรือกิจการโทรทัศน์ 
(ฉบับที่ ๓) เริ่มใชต้ั้งแต่รอบบัญช ี๓๑ ธันวาคม ๒๕๖๐ 
 

แหล่งข้อมูล : 
https://broadcast.nbtc.go.th/law/dwl.php?id=NjEwODAwMDAwMDAx&file=ZGF0YS9kb2N1bWVudC9sYXcvZG9jL3RoLzYxMDg
wMDAwMDAwMS5wZGY= 
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เอกสารที่ใช้ในการยื่นช าระค่าธรรมเนยีมใบอนุญาตรายปีในกิจการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ 

1. งบการเงินประจ าปีทีผ่่านการตรวจสอบและแสดงความเห็นจากผู้สอบบัญชีรับอนญุาตตามกฎหมายหรือ ส านักงาน
ตรวจเงินแผ่นดิน ที่มีการแสดงรายละเอียดรายได้ในแต่ละใบอนุญาตอยู่ในงบการเงิน หรือหมายเหตุประกอบงบการเงิน 
2. แบบสรุปค่าธรรมเนยีมใบอนญุาตรายปี (นส.01) ที่ผู้มีอ านาจกระท าการผูกพันนิติบุคคลลงนามรับรองแล้ว 
3. แบบแสดงประเภทของรายได้จากการประกอบกิจการ (นส. 02) แยกตามประเภทของใบอนุญาตที่ได้รับ  
4. รายงานการสอบทานของผู้สอบบัญชีรับอนญุาต (กรณีที่ต้องยื่นเพิม่เติม) 
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ประเภทรายได ้

การนิยามประเภทของรายได้ตามบทบัญญัตขิองกฎหมาย (ประกาศ กสทช.) ที่ไดม้ีการก าหนดนิยามของรายได้จากการ
ประกอบกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทัศน์  

 

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลักเกณฑ์และ
วิธีการอนุญาตการให้บริการโครงข่าย
กระจายเสียงหรือโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

“รายได”้ หมายความว่า รายได้จากการให้บริการของผู้รับ
ใบอนุญาต ค่าสมาชิก ค่าการโฆษณาทั้งทางตรงและทางอ้อม 
หรือรายได้อ่ืนที่เกี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับ
ใบอนุญาต 

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลักเกณฑ์และ
วิธีการอนุญาตการให้บริการสิง่อ านวย
ความสะดวกด้านกระจายเสียงหรือ
โทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

ประกาศ นิยามตามประกาศ 

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลักเกณฑ์และ
วิธีการอนุญาตการให้บริการกระจาย
เสียงหรือโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

“รายได”้ หมายความว่า รายได้จากการให้บริการของผู้รับ
ใบอนุญาต ค่าสมาชิก ค่าการโฆษณาทั้งทางตรงและทางอ้อม 
หรือรายได้อ่ืนที่เกี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับ
ใบอนุญาต 

รายได ้

ประกาศ กสทช. เรื่อง ค่าธรรมเนียม
ใบอนุญาตประกอบกิจการกระจายเสียง 
หรือกิจการโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

“รายได”้ หมายถึง รายได้ก่อนหักค่าใช้จ่ายจากการให้บริการ
ของผู้รับใบอนุญาต ค่าสมาชิก รายได้จากการโฆษณาท้ัง
ทางตรงและทางอ้อม หรือรายได้อ่ืนที่เกี่ยวเนื่องกับการ
ให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 

“รายได”้ หมายความว่า รายได้จากการให้บริการของผู้รับ
ใบอนุญาต หรือรายได้อ่ืนที่เกี่ยวเนื่องกับการให้บริการของ
ผู้รับใบอนุญาต 



–  
11  
– 

ประเภทรายได ้

การนิยามประเภทของรายได้ตามบทบัญญัตขิองกฎหมาย (ประกาศ กสทช.) ที่ไดม้ีการก าหนดนิยามของรายได้จากการ
ประกอบกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทัศน์ (ต่อ) 

 

ประกาศ กสทช.เรื่อง หลักเกณฑ์และ

วิธีการอนุญาตการให้บริการกระจายเสียง

หรือโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

ประกาศ นิยามตามประกาศ 

การบริจาค 
ประกาศ กสทช.เรื่อง หลักเกณฑ์และ
วิธีการอนุญาตการให้บริการกระจายเสียง
หรือโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

“การบริจาค” หมายความวา่ การให้เงิน ทรัพย์สิน หรือสิ่ง
อ่ืนใดที่มิใช่การสนับสนุนรายการใดโดยเฉพาะ โดยไม่มีการ
ก าหนดเงื่อนไขการให้ซึ่งอาจเกิดจากการเชิญชวน ระดมทุน 
เป็นต้น 

“การอุดหนุน” หมายความว่า การให้เงิน ทรัพย์สิน หรือสิ่ง
อ่ืนใด โดยต้องไม่มีวัตถุประสงค์ท่ีขัดต่อการประกอบกิจการ
ของผู้รับใบอนุญาต หรือการอุดหนุนจากกองทุนวิจัยและ
พัฒนากิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการ
โทรคมนาคมเพ่ือประโยชน์สาธารณะ แล้วแต่กรณี ทั้งนี้
ส าหรับกิจการบริการชุมชนจะต้องมิใช่การสนับสนุนรายการ
ใดโดยเฉพาะ 

การอุดหนุน 



• ประเภทของรายได้ที่น ามาค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 



ตัวอย่าง 

ผู้ให้บริการโครงข่าย 1 

ผู้ให้บริการโครงข่าย 2 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 
ค่าน าช่องไปลงในแพลตฟอร์ม (ค่าใช้โครงข่าย) 

ค่าใช้โครงข่าย 

1. รายได้จากการให้บริการ  
 
 

– 
13 
– 

 1.1 รายได้จากการให้เช่าใช้โครงข่ายกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ 



1. รายได้จากการให้บริการ  
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้จากการให้บริการสิ่งอ านวยความสะดวก ไดแ้ก่ รายได้จากการให้เช่าใช้อุปกรณ์หรือโครงสร้างพื้นฐานท่ีจ าเป็นในการให้บริการ

ของผู้รับใบอนุญาต ได้แก่ ท่ีดิน อาคาร สิ่งปลูกสร้าง เสา ระบบสาย สายอากาศ ท่อ อุปกรณ์รวมสัญญาณ (Combiner) ระบบท าความ
เย็น และระบบส ารองต่างๆ เป็นต้น และรายได้อืน่ๆ ท่ีเกี่ยวข้องกับการให้บริการตามท่ีได้รับอนุญาต เช่น รายได้ส าหรับการอ านวยความ
สะดวกด้านไฟฟ้าหรือประปา เป็นต้น 

• กรณีท่ีมีการให้บริการโครงสร้างพื้นฐาน สิ่งอ านวยความสะดวก และส่วนประกอบท่ีจ าเป็นให้กับผู้ให้บริการอื่น จะต้องมี internal 
charge ระหว่างใบอนุญาตด้วย 

 

ผู้ให้บริการ MUX Digital TV 

ผู้รับใบอนุญาตสิ่งอ านวยความสะดวก 

ค่าใช้สิ่งอ านวย
ความสะดวก 
เช่น เสาส่ง
สัญญาณ 

– 
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– 

 1.2 การให้เช่าใช้ส่ิงอ านวยความสะดวกกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ 

ตัวอย่าง 



1. รายได้จากการให้บริการ  
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้จากการอุดหนุนหรอืสนับสนุนสถานีในกรณีนี้คือ เงินสนับสนุนหรือเงินบริจาคท่ีผู้ได้รับใบอนุญาตได้รับการจัดสรรหรือได้รับมาจาก

หน่วยงาน มูลนิธิ หรือบุคคลอื่นโดยตรงเพื่อการด าเนินกิจการตามวัตถุประสงค์ของใบอนุญาตประกอบกิจการ 
• กรณีท่ีเป็นเงินงบประมาณที่ได้รับการจัดสรรโดยตรงจากรัฐบาล และหน่วยงานของรัฐนัน้ ให้ถือว่าเป็นทุนไม่ใช่รายได้ และจะไม่น ามา

ค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี  

หน่วยงาน / องค์กร 

ให้เพื่อสนับสนุนการด าเนินงาน 

เพื่อวัตถุประสงคอ์ื่น 

– 
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– 

ตัวอย่าง 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 

 1.3 รายได้จากการที่หน่วยงานของรัฐ หรือองค์กรอื่น หรือบุคคลใด บริจาค อุดหนุน หรือสนับสนุนท้ังทางตรงและทางอ้อมใน
 การประกอบกิจการท่ีเกี่ยวข้องกับใบอนุญาต 



1. รายได้จากการให้บริการ  
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้จากการให้บริการเสริมแก่ผู้ใช้บริการปลายทางท่ีเกี่ยวข้องกับขอบเขตของการประกอบกิจการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ท่ีได้รับ

อนุญาต โดยรายได้นีไ้ม่ไดร้วมอยู่ในอัตราค่าบริการรายเดือนหรือรายปี เช่น ค่าบริการส าหรับช่องรายการพิเศษ ค่าบริการในการเลือก
ชมรายการจากช่อง Pay-per-view หรือค่าบริการในการตั้งอัดรายการล่วงหน้า/เตือนรายการล่วงหน้า ค่าบริการส่วนเพิ่มจากการ
ให้บริการเสริม การขายบัตรเติมเงินเป็น Package เพื่อรับชมช่อง Premium เป็นต้น 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 
ค่าบริการ pay per view, on demand, OTT  

– 
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– 

ตัวอย่าง 

 1.4 รายได้จากช่องรายการพิเศษ (premium) หรือบริการเสริมอื่น ๆ 



1. รายได้จากการให้บริการ  
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้หรือสินทรัพย์ท่ีเป็นค่าตอบแทนอื่นใดในการให้บริการ (เช่น กรณี บาร์เทอรเ์ทรด) ถือเป็นรายได้อื่นท่ีเกี่ยวเนื่องกับการ

ให้บริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ของผู้รับใบอนุญาต 
 

– 
17 
– 

 1.5 รายได้หรือสินทรัพย์ท่ีเป็นต่างตอบแทนอื่นใดในการให้บริการ 



2. ค่าสมาชิก 

หมายเหต ุ
• รายได้จากการเก็บค่าสมาชิกส าหรับบริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์แบบบอกรับสมาชิก เช่น ค่าสมาชิกรายเดือน ค่าสมาชิกรายปี 

เป็นต้น รวมท้ังค่าสมาชิกแรกเข้า และการขายกล่อง (ท่ีมีการจัดเก็บเพียงคร้ังเดียวแล้วสามารถใช้บริการได้ทันที)  
 
 

ผู้ให้บริการ Pay TV 
ค่าสมาชิก 

– 
18 
– 

ตัวอย่าง 



3. รายได้จากการโฆษณาท้ังทางตรงและทางอ้อม 

หมายเหต ุ
• รายได้จากค่าโฆษณาทางตรงเกิดขึ้นในกรณีท่ีบริษัทโฆษณา (Media Agency) ท าการจ่ายเงินเพื่อใช้ช่วงเวลาส าหรับการโฆษณา

ผลิตภัณฑ์หรือบริการจากผู้ให้บริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์โดยตรงแบบตอ่หนึ่งช่องรายการหรือแบบเหมารวมช่องรายการ 
• รายได้จากค่าโฆษณาทางอ้อมเกิดขึ้นในกรณีท่ีบริษัทโฆษณาไม่ได้ท าการจ่ายเงินเพื่อใช้ช่วงเวลาท าการโฆษณาผลิตภัณฑ์หรือบริการของ

ตนเองโดยตรง แต่เป็นการจ่ายเงินเพื่อให้ผู้ให้บริการท าการออกอากาศโฆษณาสรรพคุณ คุณประโยชน์หรือคุณภาพของผลิตภัณฑ์หรือ
บริการท่ีเกี่ยวข้องท้ังทางตรงและทางอ้อมโดยอยู่ในช่วงเวลาของการออกอากาศรายการของผู้ให้บริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ 
นอกเหนือจากระยะเวลาที่ก าหนดไว้ส าหรับการโฆษณา 

 
 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 

Media Agency 

เจ้าของสินค้า 

ค่าโฆษณา 

• ค่าโฆษณาต่อหนึง่ช่องรายการ 
• ค่าโฆษณาแบบเหมารวมช่องรายการ 
• ค่าโฆษณาทางอ้อม 

– 
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– 

ตัวอย่าง 



4. รายได้อื่นทีเ่กี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 
 
 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 

ค่าเช่าเวลาเพื่อด าเนินรายการ 

– 
20 
– 

ตัวอย่าง 

  4.1 รายได้จากการแบ่งเวลาให้ด าเนินรายการ 



4. รายได้อื่นทีเ่กี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 
 
 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 

ผู้ให้บริการ
โทรคมนาคม 

ค่า SMS Vote 

รายได้จากการร่วม
ธุรกิจ หรือร่วมผลิต 

*รายได้ท่ีน าย่ืนช าระค่าธรรมเนียม เป็นรายได้ท่ีผู้ รับใบอนญุาตได้รับก่อนหกัค่าใช้จ่าย จะหกัค่าใช้จ่ายจากค่าบริการกระจายเสียงฯ ท่ีผู้ซือ้
บริการช าระก่อนไม่ได้ 

– 
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– 

ตัวอย่าง 

ผลิตรายการเอง 

  4.2 รายได้หรือสินทรัพย์จากการร่วมธุรกิจท่ีเกี่ยวข้องกับขอบเขตบริการท่ีได้รับอนุญาต  



4. รายได้อื่นทีเ่กี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้ท่ีรับรู้จากการขายต่อช่องรายการวิทยุหรือโทรทัศน์ท้ังช่องให้กับผู้ให้รับใบอนุญาตรายอื่นเพื่อแพร่ภาพหรือเสียง เช่นการขาย

ต่อช่องรายการในลักษณะ sub-license 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider 

ผู้ให้บริการ Pay TV 2 

ผู้ให้บริการ Pay TV 1 

ซื้อช่องรายการ 

– 
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 4.3 รายได้จากการหาประโยชน์จากการขายต่อช่องรายการ เพื่อไปแพร่ภาพหรือเสียง โดยผู้รับอนุญาตรายอื่น ๆ  

ตัวอย่าง 



4. รายได้อื่นทีเ่กี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 
 
 

ผู้ให้บริการ Pay TV 

กล่องรับสัญญาณทีเ่ป็นแบบ Conditional Access 

ค่ากล่องรับสญัญาณ  
ค่าจานรับสัญญาณ 
ค่าเดินสาย 
ค่าติดตั้ง 

*กล่องทีวีดิจิตอลอย่างเดียว “ไม่ถือเป็นรายได้จากการประกอบกิจการ เนื่องจากไม่มี Conditional Access 
  – 

23 
– 

 4.4 รายได้จากการ ขาย ติดตัง้ หรือบ ารุงรักษา ในอุปกรณ์รับสัญญาณและอุปกรณ์เกี่ยวเนื่องต่าง ๆ ทางตรง และทางอ้อม    
 ท่ีเป็นส่วนหนึ่งของการสร้างเงื่อนไขการใช้บริการ 

ตัวอย่าง 



4. รายได้อื่นทีเ่กี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้จากค่าปรับในกรณีต่างๆท่ีเกี่ยวเนื่องกับขอบเขตการให้บริการตามท่ีได้รบัอนุญาต เช่น การช าระค่าบริการล่าช้าหรือไม่ครบ

ตามจ านวน ค่าปรับจากอุปกรณ์รับสัญญาณของผู้ใช้ปลายทางเสียหายหรือสูญหาย หรือค่าปรับจากการยุติสัญญาก่อนก าหนดหรือ
ก่อนสิ้นสุดสัญญา  เป็นต้น 

ผู้ให้บริการ  
Pay TV 

ค่าปรับ 

– 
24 
– 

 4.5 รายได้จากค่าธรรมเนียม ค่าปรับ ในบริการท่ีได้รับอนุญาต 

ตัวอย่าง 



4. รายได้อื่นทีเ่กี่ยวเนื่องกับการให้บริการของผู้รับใบอนุญาต 
 
 

หมายเหต ุ
• รายได้จากการด าเนินการรวบรวมข้อมูลหรือการวิเคราะห์ข้อมูลที่เกี่ยวเนื่องกับการให้บริการในกิจการกระจายเสียงและกิจโทรทัศน์ 

เช่น ข้อมูลประเภท rating หรือจ านวนสมาชิก เป็นตน้  

– 
25 
– 

 4.6 รายได้จากการขายข้อมูล 

ตัวอย่าง 



5. รายได้/สินทรัพย์ จากการบริจาค การอุดหนุนการให้บริการโดยตรงของสถานี 

หมายเหต ุ
• รายได้จากเงินบริจาค เพื่อน าไปใช้อุดหนนุการด าเนินงานของผู้รับใบอนุญาต โดยไม่มีการแทรกแซง ไม่มีอิทธิพลต่อการบริหารสถานี 

หรือไม่ส่งผลกระทบใดๆ ต่อทิศทางการด าเนินงาน การผลิตรายการและเนื้อหารายการที่ออกอากาศ ตามท่ีก าหนดไว้ในประกาศ 
กสทช. เรื่อง หลักเกณฑ์และวิธีการอนุญาตการให้บริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 

 

ตัวอย่าง 

บริจาคเพื่อสนับสนนุสถานี 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider แบบสาธารณะ 

– 
26 
– 



6. รายได้จากการอุดหนุนจากกองทุนวิจัยและพัฒนาฯ เพือ่ประโยชน์สาธารณะ  

หมายเหต ุ
• รายได้จากกองทุนวิจัยและพัฒนากิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมถือเป็นรายได้ตามประกาศ กสทช. 

เรื่อง หลักเกณฑ์และวิธีการอนุญาตการให้บริการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 ภาคผนวก ข 
 

ตัวอย่าง ผู้รับใบอนุญาต Service Provider แบบสาธารณะ 

– 
27 
– 



7. รายได้อื่นที่เกี่ยวข้องกับการให้บริการที่ได้รับอนุญาต 

– 
28 
– 

ผู้รับใบอนุญาต Service Provider ค่าสินค้า 

โฆษณา 

หมายเหต ุ
• รายได้อื่นท่ีไม่มีการแสดงให้เห็นประจักษ์ว่าไม่เกี่ยวข้องกับการให้บริการท่ีได้รับอนุญาต อาทิเช่น รายได้จากการจ าหน่ายสินค้าหรือ

บริการผ่านช่องรายการ รายได้จากการร่วมผลิตรายการ โดยเนื้อหาออกช่องรายการของผู้ได้รับอนุญาต รายได้ดังกล่าวถือเป็น
รายได้อื่นท่ีเกี่ยวเนื่องจากการประกอบกิจการกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ของผู้รับใบอนุญาต ท่ีต้องน ามาค านวณเพื่อช าระ
ค่าธรรมเนียมรายปี 

 
 
 

ตวัอย่าง 



• ข้อสังเกตเรื่องการรับรู้รายได้ของธรุกิจกระจายเสยีงและ
โทรทัศน์เพื่อให้สอดคล้องมาตรฐานการรายงานทางการเงนิ 
และกฎเกณฑ์ที่เกีย่วข้องในกจิการกระจายเสียงและโทรทัศน ์



• ประเด็นปัญหาที่พบและข้อเสนอแนะจากการสอบทานรายได้และการช าระ
ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีในกิจการการกระจายเสียงเละกิจการโทรทัศน์ 



 จากการประชุม กสท. ครั้งที่ 43/2559 วันที่ 26 ธันวาคม 2559 มีมติเห็นชอบให้รายได้ของบริษัท
ตัวแทนจ าหน่ายกล่องรับสัญญาณแบบบอกรับสมาชิก และจัดเก็บค่าสมาชิก เป็นรายได้ภายใต้ใบอนุญาต และถือเป็น
รายได้ของผู้รับใบอนุญาต เรียกเก็บค่าสมาชิกหรือเครื่องรับสัญญาณจากผู้ใช้บริการให้ถือเป็นรายได้เกี่ยวเนื่องกับการ
ให้บริการที่อยู่นอกงบการเงินของบริษัทผู้รับใบอนุญาต และพึงต้องน ามาค านวณเพื่อช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาต
ประกอบกิจการรายปีภายใต้ใบอนุญาตที่ได้รับตามกฎหมาย แต่จากการสอบทานพบว่าบางกิจการไม่น ารายได้
ดังกล่าวมายื่นช าระค่าธรรมเนียม  
  
 ตัวอย่างเช่น ผู้รับใบอนุญาตให้บริการโครงข่ายโทรทัศน์ผ่านดาวเทียม ได้ร่วมธุรกิจกับบริษัทใดบริษัท
หนึ่งให้ด าเนินการผลิตหรือน าเข้าและจ าหน่ายกล่องรับสัญญาณดาวเทียมที่ใช้ส าหรับโครงข่ายของตนเอง หรือการตั้ง
ตัวแทนเพื่อจ าหน่ายกล่องรับสัญญาณ กรณีนี้ผู้รับใบอนุญาตจะไม่รับรู้รายได้ในงบการเงิน  แต่ต้องเปิดเผยรายได้
ดังกล่าวในหมายเหตุประกอบงบการเงิน และต้องน ามาค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีด้วย 
        

– 
31 
– 

ประเดน็ : รายได้จากบริษัทตัวแทนในการจ าหน่ายกล่องรับสัญญาณที่ใช้กับโครงข่ายของบริษัท
ผู้รับใบอนุญาต 



• ข้อควรค านึงถึงเกีย่วกับเอกสารที่จ าเป็นเพื่อประกอบการบันทึก
รายการบัญชี การวัดมูลค่า การจดัประเภทรายได้ และการ
เปิดเผยข้อมูล เพื่อให้การจัดท าและน าส่งงบการเงิน
ประกอบการช าระค่าธรรมเนียมถกูต้องและครบถ้วน 



ประเดน็ทีค่วรค านงึถึงในการจัดท างบการเงิน ส าหรับกจิการผู้ได้รับใบอนุญาต 

– 
33 
– 

1) การจัดประเภทรายได้
ให้เป็นไปตามค านิยามที่ 

กสทช. ก าหนด 

2) การปันส่วนรายได้
ส าหรับแต่ละใบอนุญาต 

3) การเปิดเผยหมายเหตุ
ประกอบงบการเงิน  

  

 1.1 ท าความเข้าใจข้อก าหนดของ ประกาศคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการ
โทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจายเสียง 
หรือกิจการโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 และใบอนุญาตแต่ละประเภทที่กิจการได้รับอนุญาต 

 1.2 ท าความเข้าใจในการจัดประเภทรายได้แยกตามแต่ละใบอนุญาตและทดสอบความ
เชื่อถือได้ของรายละเอียดดังกล่าวกับแหล่งที่มาของข้อมูล 

 1.3 ประเมินความเหมาะสมของการจัดประเภทรายได้แยกตามแต่ละใบอนุญาต 

 



ประเดน็ทีค่วรค านงึถึงในการจัดท างบการเงิน ส าหรับกจิการผู้ได้รับใบอนุญาต 

– 
34 
– 

1) การจัดประเภทรายได้
ให้เป็นไปตามค านิยามที่ 

กสทช. ก าหนด 

2) การปันส่วนรายได้
ส าหรับแต่ละใบอนญุาต 

3) การเปิดเผยหมายเหตุ
ประกอบงบการเงิน  

  
ในกรณีผู้รับใบอนุญาตปันส่วนรายได้เพื่อยื่นช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาต เช่น การขายพ่วง กิจการควรมี
เกณฑ์ที่ใช้ในการปันส่วนเหมาะสม โดยอ้างอิง มาตรฐานการบัญชี ฉบับที่ 18 (ปรับปรุง 2560) 
“ตามปกติ เกณฑ์การรับรู้รายได้ในมาตรฐานการบัญชีฉบับนี้ให้ถือปฏิบัติกับรายการแต่ละรายการ แต่ใน
บางสถานการณ์กิจการอาจจ าเป็นต้องน าเกณฑ์การรับรู้รายได้มาปฏิบัติกับส่วนประกอบ แต่ละส่วนของ
รายการเพื่อสะท้อนให้เห็นถึงเนื้อหาของรายการนั้น” วิธีการปันส่วนที่อาจเลือกใช้ มีดังนี้ 
  1) ปันส่วนตามรายได้ที่เกิดขึ้นจริง 

  2) ปันส่วนตามต้นทุนที่เกิดขึ้น 
  3) ปันส่วนเท่าๆกันส าหรับแต่ละรายการ 

 



ประเดน็ทีค่วรค านงึถึงในการจัดท างบการเงิน ส าหรับกจิการผู้ได้รับใบอนุญาต 

– 
35 
– 

1) การจัดประเภทรายได้
ให้เป็นไปตามค านิยามที่ 

กสทช. ก าหนด 

2) การปันส่วนรายได้
ส าหรับแต่ละใบอนุญาต 

3) การเปิดเผยหมายเหตุ
ประกอบงบการเงิน  

  
ผู้รับใบอนุญาตต้องเปิดเผยรายได้ที่เกิดจากแต่ละใบอนุญาต ในหมายเหตุประกอบงบการเงิน ตามที่ระบุ
ไว้ใน ประกาศคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง 
ค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการกระจายเสียง หรือกิจการโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 
 

“6 .2 .1 ผู้รับใบอนุญาตที่ เป็นนิติบุคคล ให้น าส่งงบการเงินประจ าปีที่ผ่านการตรวจสอบและ          
แสดงความเห็นจากผู้สอบบัญชีรับอนุญาตตามกฎหมาย และเปิดเผยรายได้ที่เกิดขึ้นจากการให้บริการ
ตามที่ได้รับอนุญาตไว้ใน หมายเหตุประกอบงบการเงิน” 



ประเดน็ทีค่วรค านงึถึงในการจัดท างบการเงิน ส าหรับกจิการผู้ได้รับใบอนุญาต 

– 
36 
– 

1) การจัดประเภทรายได้
ให้เป็นไปตามค านิยามที่ 

กสทช. ก าหนด 

2) การปันส่วนรายได้
ส าหรับแต่ละใบอนุญาต 

3) การเปิดเผยหมายเหตุ
ประกอบงบการเงิน (ต่อ)  

การเปิดเผยหมายเหตุประกอบงบการเงินดังกล่าว มีวัตถุประสงค์หลักเพื่อตอบสนองประเด็นปัญหา ดังนี้ 

1. เพื่อแสดงรายได้ที่เกดิจากแต่ละใบอนุญาตที่ถูกต้อง ไม่ว่ากิจการมีใบอนุญาตมากกว่า 1  ใบ หรือ มีบางใบอนุญาตที่สิ้นสุด
ระหว่างปีบัญชี ใบอนุญาตที่ขอยกเลิก ถูกเพิกถอน หรือถูกระงับการออกอากาศ 

2. เพื่อแสดงรายได้ที่เกดิขึ้นจากการบริการระหว่างใบอนุญาตของผู้รบัใบอนุญาตนั่นเอง หรือ รายได้ที่เกิดจากแต่ละ
ใบอนุญาตที่ผู้รับใบอนญุาตจ่ายให้กับผู้อื่นซึ่งมขี้อตกลงระหว่างผู้รับใบอนุญาตกับผู้นั้นในการให้บริการกับบุคคลอื่น โดยเป็น
กิจกรรมที่เกิดขึ้นได้ก็เพราะการมีใบอนุญาตจากผู้รับใบอนุญาต ซึ่งปัจจุบันผู้รับใบอนุญาตไม่มขี้อมลูแสดงหรือเปิดเผยไว้ในงบ
การเงิน 

 2.1 การให้บริการระหว่างใบอนุญาตภายในบริษัทเดียวกัน (Internal charge) หรือการร่วมผลิตรายการ
ระหว่างผู้รับใบอนุญาตกับผู้อื่น 

 2.2 รายได้จากการร่วมผลิตรายการ เช่น รายได้ค่าโฆษณา ค่าเช่าช่วงเวลา ซึ่งผู้รับใบอนุญาตได้แบ่งรายได้ส่วน
นี้ให้กับบริษัทคู่สัญญา 



ประเดน็ทีค่วรค านงึถึงในการจัดท างบการเงิน ส าหรับกจิการผู้ได้รับใบอนุญาต 

– 
37 
– 

1) การจัดประเภทรายได้
ให้เป็นไปตามค านิยามที่ 

กสทช. ก าหนด 

2) การปันส่วนรายได้
ส าหรับแต่ละใบอนุญาต 

3) การเปิดเผยหมายเหตุ
ประกอบงบการเงิน (ต่อ)  

การเปิดเผยหมายเหตุประกอบงบการเงินดังกล่าว มีวัตถุประสงค์หลักเพื่อตอบสนองประเด็นปัญหา ดังนี้ (ต่อ) 

3. เพื่อให้การค านวณคา่ธรรมเนียมใบอนุญาตรายปีเกิดความชัดเจนและง่ายต่อการปฏิบัติของผู้รับใบอนุญาตมากยิ่งขึน้ 
เสนอแนะให้ผู้รับใบอนญุาตแยกรายได้ที่ไมเ่กี่ยวข้องกับการให้บริการใบอนุญาต และรายการเหล่านั้นมีจ านวนเงินมากกว่า   
ร้อยละ 5 ของยอดรวมจากรายได้ที่ไม่เกี่ยวข้องที่ต้องน ามารวมค านวณค่าธรรมเนยีมใบอนญุาต  

 

(ตัวอย่างการเปิดเผยหมายเหตุประกอบงบการเงิน อยู่ใน section ถัดไป) 



 

ตัวอย่าง 

 กรณีที่กิจการเป็นผู้รับใบอนุญาต ทั้ง 2 ประเภท คือ ใบอนุญาตประกอบกิจการบริการ
โครงข่ายกระจายเสียงหรือโทรทัศน์ (Network Provider) และใบอนุญาตประกอบกิจการบริการกระจาย
เสียงหรือโทรทัศน์ (Service Provider) โดยกิจการออกอากาศช่องรายการ ผ่านโครงข่ายของกิจการเอง 

 อ้างอิงจากมติที่ประชุม กสท. ครั้งที่ 14/2558 เห็นชอบให้รายได้บริการระหว่างใบอนุญาตที่มี
การให้บริการทั้งภายใน (แกต่นเอง) และภายนอก (บุคคลอื่นทั่วไป) ถือเป็นรายได้จากการประกอบกิจการที่
ต้องน ามาค านวณค่าธรรมเนียม โดยใช้ข้อตกลง Reference Offer (RO) เป็นปัจจัยประกอบการพิจารณา 
ทั้งนี้ หากเป็นการให้บริการแก่ตนเองโดยเฉพาะ ไม่ได้ให้บริการบุคคลอื่นทั่วไปจะไม่ถือว่าเป็นรายได้
ระหว่างใบอนุญาตภายในที่ต้องน ามาค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 

 

2.1 การให้บริการระหว่างใบอนญุาตภายในบริษัทเดียวกัน (Internal Charge) 

– 
38 
– 
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รายได้ทีผู่้รับใบอนญุาตต้องน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนญุาตรายปี 

ใช้โครงข่ายเพื่อออกอากาศช่อง
รายการของตัวเอง 

รายได้จากการให้เช่าโครงข่าย 

ผู้ให้บริการโครงข่าย 
(Network Provider) 

ผู้ให้บริการ  
(Service Provider) 

ลูกค้าบริษัทช่องรายการอ่ืน 

รูปที่ 1 – ลักษณะการเกิดรายไดร้ะหว่างใบอนุญาตภายใต้ผูร้ับใบอนุญาตเดียวกัน 

รายได้ที่บันทึกบัญชีเป็นรายได้ของกิจการ 

รายได้ทีผู่้รับใบอนญุาตไมไ่ด้บันทกึบัญชีเป็นรายไดข้องกิจการ 

ลูกค้าบริษัทตัวแทนขายโฆษณา 

รายได้จากการขายโฆษณา 

อยู่ภายใตก้ารก ากับดูแลของ กสทช. 

ตัวอย่าง 
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• อ้างอิงจากมติที่ประชุม กสท. ครั้งที่ 43/2559 วันที่ 26 ธันวาคม 2559 และ มติ กสทช. ครั้งที่ 13/2561 วันที่ 18 

กรกฎาคม 2561 เห็นชอบหลักเกณฑ์การช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตประกอบกิจการรายปี กรณีร่วมผลิต
รายการ  

 1. การร่วมผลิตรายการ ร่วมการงาน หรือร่วมธุรกิจอื่นใด ที่เก่ียวข้องกับการประกอบกิจการกระจาย
เสยีงหรือโทรทัศน์ทีเ่กิดขึ้นภายใต้ขอบเขตการอนุญาตที่ได้รับอนุญาต เป็นสิทธิของผู้รับใบอนญุาต ดังนั้นรายได้จาก
การโฆษณาภายใต้ใบอนุญาตการประกอบกิจการกระจายเสียงหรอืโทรทัศน์  ผู้รับใบอนุญาตต้องรับรู้รายได้ด้วยตนเอง 
หรือแสดงรายได้ทั้งหมดจากเวลาโฆษณาที่มีการออกอากาศภายใต้ลักษณะการด าเนินการดังกล่าวข้างต้น (ทั้งนี้ไม่รวม
เวลาโฆษณาที่ออกอากาศในช่วงที่มีการแบ่งเวลาให้ผู้อื่นด าเนินรายการ ตามประกาศ กสทช. เรื่อง หลักเกณฑ์การแบง่
เวลาให้ผู้อื่นด าเนินรายการ พ.ศ.2556) ไม่ว่าผู้รับใบอนุญาตจะรับรู้รายได้นั้นด้วยตนเองหรือไม่ก็ตาม และต้องน ามา
ค านวณค่าธรรมเนยีมใบอนุญาตรายป ี  
 2. ผู้รับใบอนุญาตอาจมีการบันทึกรับรู้รายได้ค่าโฆษณาบางส่วนจากเวลาทั้งหมดภายใต้สัญญาในช่ือและ
รูปแบบต่างๆ ซึ่งเป็นลักษณะของการประกอบกิจการสถานีโทรทัศน์ในภาวะปัจจุบันที่มีการแขง่ขันสูง  เพื่อลดความ
เสีย่งในการประกอบธุรกิจหรือความไม่แน่นอนของรายได้ที่ได้รับจากการประกอบกิจการโทรทัศน์ ซึ่งท าให้คู่สญัญาหา
วิธีการที่เหมาะสมในการแบ่งผลประโยชน์ระหว่างกัน ในหลากหลายรูปแบบ เช่น การแบ่งผลประโยชน์กันระหว่างผู้รับ
ใบอนุญาตกับผู้ร่วมผลิตรายการ/ร่วมการงาน หรือร่วมธุรกิจ ไปตามสัดส่วนที่ตกลงกัน อาจมีการตกลงแบ่งรายได้กัน
เป็นมลูค่าเงินทีไ่ด้รับจากการให้โฆษณาผ่านช่องรายการตามอัตราส่วนของรายได้ (Revenue Sharing) หรืออาจมีการ
ตกลงแบ่งเวลาโฆษณากัน (Time Sharing) ในการโฆษณาผ่านช่องรายการเป็นนาทีของแต่ละรายการโทรทัศน์หรือ
ของช่วงเวลาที่ร่วมกันผลิต การท าสัญญาร่วมผลิตรายการ/ร่วมการงาน หรือร่วมธุรกิจ  

2.2 รายได้จากการรับจ้างและผลิตรายการพร้อมออกอากาศ เช่น รายได้ค่าโฆษณา ค่าเช่าช่วงเวลา ซึ่ง
ผู้รับใบอนุญาตได้แบ่งรายได้ส่วนนี้ให้กับบริษัทคู่สัญญา 
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ตัวอย่าง 

 กรณีที่กิจการผู้รับใบอนุญาต ท าสัญญาเพื่อร่วมผลิตรายการ (ชื่อสัญญาร่วมผลิต หรือ สัญญา
รับจ้างผลิต หรือ สัญญาชื่ออื่นใดแต่สาระกิจกรรมในท านองเดียวกัน) โดยวัตถุประสงค์ของสัญญาเพื่อ
ร่วมกันผลิตรายการ และน าไปออกอากาศในช่องรายการของคู่สัญญาที่มีใบอนุญาต 

 ในกรณีที่สัญญามีรายละเอียดการแบ่งรายได้ออกเป็น 2 ส่วน คือ รายได้ในการรับจ้างผลิต และ
รายได้จากการออกอากาศรายการ (ค่าโฆษณา, ค่าสนับสนุนรายการ, ฯลฯ) หรือ  

 กรณีที่สัญญาไม่ได้มีการแบ่งส่วนรายได้ แต่ในการบันทึกบัญชี เสนอแนะให้ผู้รับใบอนุญาตจัด
ให้มีการแบ่งส่วนรายได้ออกเป็นส่วนๆ เช่น รายได้ในการรับจ้างผลิต และรายได้จากการออกอากาศรายการ        
(ค่าโฆษณา, ค่าสนับสนุนรายการ, ฯลฯ)  เนื่องจากรายได้จากการรับจ้างผลิต และรายได้จากการ
ออกอากาศ อาจมีวิธีการรับรู้รายได้ตามมาตรฐานการบัญชีแตกต่างกัน 

 รายได้ที่ถือว่าเป็นรายได้ที่เกี่ยวข้องกับใบอนุญาต คือ รายได้จากการออกอากาศรายการ 
ทั้งหมด 

 ทั้งนี้ หากสัญญาไม่มีรายละเอียด หรือกิจการไม่สามารถแยกรายได้ออกเป็น 2 ส่วนดังกล่าวได้ 
ให้ถือว่ารายได้ทั้งหมดที่เกิดขึ้น เป็นรายได้ที่เกี่ยวข้องกับใบอนุญาต 

2.2 รายได้จากการรับจ้างและผลิตรายการพร้อมออกอากาศ เช่น รายได้ค่าโฆษณา ค่าเช่าช่วงเวลา ซึ่ง
ผู้รับใบอนุญาตได้แบ่งรายได้ส่วนนี้ให้กับบริษัทคู่สัญญา 
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ผู้ผลิตเนื้อหา
รายการ 

ลูกค้าบริษัท
ตัวแทนขาย

โฆษณา 

รายได้จากการ
ขายโฆษณา 4 

ล้านบาท 

ผู้รับใบอนุญาต ไม่มีใบอนุญาต 

รายได้จากการ
ขายโฆษณา 6 
ล้านบาท 

ร่วมกันผลิตรายการ
เพื่อน าไปออกอากาศ 
(สมมติให้ รายได้ตาม
สัญญา คือ 10 ล้าน
บาท และแบ่งรายได้
จากการออกอากาศ 

ในอัตรา 60:40 

รายได้ทีผู่้รับใบอนญุาตต้องน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนญุาตรายปี 

รูปที่ 2 - ลักษณะการเกิดรายได้จากการท าสัญญาร่วมผลิตระหว่างผู้มีใบอนุญาตและไม่มีใบอนุญาต 

ผู้ให้บริการ 
 (Service Provider) 

รายได้ที่บันทึกบัญชีเป็นรายได้ของกิจการ 

อยู่ภายใตก้ารก ากับดูแลของ กสทช. 

ตัวอย่าง 

รายได้ : ผู้รับใบอนุญาต 
รายได้ท่ีบันทึกตามมาตรฐานบัญชี = 6 ล้านบาท 
รายได้ตามประกาศค่าธรรมเนียมท่ีต้องน ามาย่ืนช าระค่าธรรมเนียม (1) + (2) = 10 ล้านบาท 

1 2 
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ผู้ผลิตเนื้อหา
รายการ 

ลูกค้าบริษัทตัวแทน
ขายโฆษณา 

 รายได้จากการ
ขายโฆษณา 3.2 

ล้านบาท 

ผู้รับใบอนุญาต 

ไม่มีใบอนุญาต 
รายได้จากการ
ขายโฆษณา 
4.8 ล้านบาท 

ร่วมกันผลิตรายการเพ่ือ
น าไปออกอากาศ (สมมติ
ให้ รายได้ตามสัญญา คือ 
10 ล้านบาท แบ่งรายได้
จากการออกอากาศ ใน
อัตรา 60:40 โดยรายได้ 
20% เป็นรายได้จากการ

ผลิตรายการ 

รายได้ทีผู่้รับใบอนญุาตต้องน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนญุาตรายปี 

รูปที่ 3 - ลักษณะการเกิดรายได้จากการท าสัญญาร่วมผลิตระหว่างผู้มีใบอนุญาตและไม่มีใบอนุญาต 

ผู้ให้บริการ  
(Service 
Provider) 

รายได้ที่บันทึกบัญชีเป็นรายได้ของกิจการ 

อยู่ภายใตก้ารก ากับดูแลของ กสทช. 

 รายได้จากการ
รับผลิตโฆษณา 2 

ล้านบาท 

รายได้ : ผู้รับใบอนุญาต 
รายได้ท่ีบันทึกตามมาตรฐานบัญชี = 4.8 ล้านบาท 
รายได้ตามประกาศค่าธรรมเนียมท่ีต้องน ามายื่นช าระค่าธรรมเนียม (1) + (2) + (3) = 10 ล้านบาท 

ตัวอย่าง 

3 

1 
2 
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ผู้ผลิตเนื้อหา
รายการ 

ลูกค้าบริษัทตัวแทน
ขายโฆษณา 

รายได้รับจ้างผลิต 
2 ล้านบาท 

ผู้รับใบอนุญาต 

ไม่มีใบอนุญาต รายได้จากการ
ขายโฆษณา 10 
ล้านบาท 

ร่วมกันผลิตรายการเพื่อน าไป
ออกอากาศ โดยก าหนดใหผู้้รับ

ใบอนุญาตจ่ายค่าผลิตรายการ 20% 
ของรายได้ท่ีเกิดจากการขายโฆษณา 

(สมมติให้ รายได้ค่าโฆษณาท่ีเกิด
ตามสัญญา คือ 10 ล้านบาท) 

รายได้ทีผู่้รับใบอนญุาตต้องน ามารวมค านวณค่าธรรมเนียมใบอนญุาตรายปี 

รูปที่ 4 - ลักษณะการเกิดรายได้จากการท าสัญญาร่วมผลิตระหว่างผู้มีใบอนุญาตและไม่มีใบอนุญาต 

ผู้ให้บริการ 
 (Service Provider) 

รายได้ที่บันทึกบัญชีเป็นรายได้ของกิจการ 

อยู่ภายใตก้ารก ากับดูแลของ กสทช. รายได้ : ผู้รับใบอนุญาต 
รายได้ท่ีบันทึกตามมาตรฐานบัญชี = 10 ล้านบาท 
รายได้ตามประกาศค่าธรรมเนียมท่ีต้องน ามายื่นช าระค่าธรรมเนียม (1) = 10 ล้านบาท 

1 

ตัวอย่าง 



• การยื่นเอกสารและหลักฐานสนับสนุนเพิ่มเติม (เช่น งบการเงิน
และค าอธิบายหมายเหตุประกอบงบการเงนิ บัญชแียกประเภท
ทั่วไป และหลักฐานประกอบการลงบัญชี เป็นต้น) ส าหรับการยื่น
ช าระค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี 



• ตัวอย่างหมายเหตุประกอบงบการเงิน 
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ตัวอย่างการเปิดเผยขอ้มูลรายได้ในหมายเหตุประกอบงบการเงิน 



– 
48 
– 

ตัวอย่างการเปิดเผยขอ้มูลรายได้ในหมายเหตุประกอบงบการเงิน (ต่อ)  



– 
49 
– 

ตัวอย่างการเปิดเผยขอ้มูลรายได้ในหมายเหตุประกอบงบการเงิน (ต่อ)   



• ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบัญชีรับอนุญาต  



– 
51 
– 

ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบญัชีรับอนุญาต  
  

 
 
ผู้สอบบัญชีรับอนุญาตสามารถปฏิบัติงานสอบทานตามมาตรฐานงานสอบทาน รหัส 2400 “งานการสอบ
ทานงบการเงินในอดีต (โดยผู้ประกอบวิชาชีพซึ่งไม่ใช่ผู้สอบบัญชีรับอนุญาตของกิจการ)” หรือ รหัส 2410 
“การสอบทานข้อมูลทางการเงินระหว่างกาล โดยผู้สอบบัญชีรับอนุญาตของกิจการ” 
 
นอกจากงบการเงินจะต้องผ่านการแสดงความเห็นจากผู้สอบบัญชีรับอนุญาตตามกฎหมายว่าด้วยการบัญชี
แล้ว ผู้รับใบอนุญาตต้องตกลงให้ผู้สอบบัญชีปฏิบัติงานตามมาตรฐานการควบคุมคุณภาพ ฉบับที่ 1 การ
ควบคุมคุณภาพส าหรับส านักงานที่ให้บริการด้านการตรวจสอบและการสอบทานงบการเงิน และงานให้
ความเชื่อมั่นอื่นตลอดจนบริการเกี่ยวเนื่อง 



– 
52 
– 

ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบญัชีรับอนุญาต  
  

ขอบเขตการสอบทาน 

ข้าพเจ้าได้ปฏิบัติงานสอบทานตามมาตรฐานงานสอบทาน รหัส 2410 “การสอบทาน ข้อมูลทางการเงิน
ระหว่างกาลโดยผู้สอบบัญชีรับอนุญาตของกิจการ” และได้ปฏิบัติงานตามมาตรฐานการควบคุมคุณภาพ 
ฉบับที่ 1 “การควบคุมคุณภาพส าหรับส านักงานที่ให้บริการด้านการตรวจสอบและการสอบทานงบการเงิน 
และงานให้ความเชื่อมั่นอื่นตลอดจนบริการเกี่ยวเนื่อง” รวมทั้งตามข้อก าหนดของประกาศคณะกรรมการ
กิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ เรื่อง ค่าธรรมเนียมใบอนุญาต
ประกอบกิจการกระจายเสียง หรือกิจการโทรทัศน์ พ.ศ. 2555 ซึ่งมาตรฐานงานสอบทาน รหัส 2410 
ประกอบด้วยการใช้วิธีการสอบถามบุคลากรซึ่งเป็นผู้รับผิดชอบในการจัดท าและน าเสนอแบบรายงาน และ
การวิเคราะห์เปรียบเทียบและวิธีการสอบทานอื่น การสอบทานนี้มีข้อจ ากัดกว่าการตรวจสอบตามมาตรฐาน
การสอบบัญชี ท าให้ข้าพเจ้าไม่สามารถได้ความเชื่อมั่นว่าจะพบเรื่องที่มีนัยส าคัญทั้งหมดซึ่งอาจพบได้จาก
การตรวจสอบ ดังนั้น ข้าพเจ้าจึงไม่แสดงความเห็นต่อแบบรายงานที่สอบทานได้ 



– 
53 
– 

ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบญัชีรับอนุญาต  
  

ขอบเขตของการสอบทานยังรวมถึง 

1. สอบทานความสอดคล้องของข้อมูลที่น ามาใช้ในการจัดท าแบบสรุปค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี (นส. 01) 
และแบบแสดงประเภทของรายได้จากการประกอบกิจการ (นส. 02) กับข้อมูลที่ใช้จัดท างบการเงินประจ าปี 
2. สอบทานการกระทบยอดของรายได้ที่แสดงในแบบสรุปค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี (นส. 01) และแบบ
แสดงประเภทของรายได้จากการประกอบกิจการ (นส. 02) กับรายได้ในงบการเงินที่ผ่านการตรวจสอบและ
แสดงความเห็นจากผู้สอบบัญชีรับอนุญาต 
3. สอบทานความถูกต้องของการค านวณค่าธรรมเนียมใบอนุญาตรายปี ค่าลดหย่อน และค่าธรรมเนียม 
รายปีสุทธิ  
4. สอบทานการจัดประเภทรายได้ตามที่ก าหนดไว้ในแบบแสดงประเภทของรายได้จากการประกอบกิจการ 
(นส. 02) 
5. เพิ่มเติม (ถ้าม)ี 



– 
54 
– 

ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบญัชีรับอนุญาต (ต่อ)   



– 
55 
– 

ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบญัชีรับอนุญาต (ต่อ)   



– 
56 
– 

ตัวอย่างรายงานการสอบทานโดยผู้สอบบญัชีรับอนุญาต (ต่อ)   



มาตรฐานการรายงานทางการเงิน 
ฉบบัท่ี 15 รายได้จากสญัญากบัลกูค้า 
 

บริษทั ดีลอยท ์ทู้ช โธมทัส ุไชยยศ สอบบญัชี จ ากดั 
14 พฤศจิกายน 2561 
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Overview 
 



Revenue recognition – Background 
 

Overview 

• IFRS 15 – Revenue from Contracts with Customers (“IFRS 15”) was issued in May 28, 2014 

• Culmination of joint IASB/FASB project  

• Generally converged with U.S. GAAP with some differences 

• Establishes a single, comprehensive framework for revenue recognition 

• Addresses inconsistencies and weaknesses in previous revenue standards and inadequate disclosure 
requirements 

• Effective for annual periods beginning on or after January 1, 2018 (earlier application permitted) including 
interim periods therein (i.e., FY 2018) 

• Limited guidance 

• Difficult to apply to  
complex transactions 

 
 

Existing IFRS 

• Numerous industry and 
transaction specific requirements 

• Revenue recognition questions 
continue to arise  
as new types of  
transactions emerge 

Existing U.S. GAAP 

IFRS 15/ASU 
2014–09 

 (Topic 606) 



Revenue recognition – Existing and new standards 
 

Overview 

  New requirements 

Revenue from contracts with customers 

Point in time or over time 

IFRS 15 

IAS 11 

IAS 18 

IAS 18 

IFRIC 15 

Other revenue 

Current requirements 

Revenue recognition 

Construction contracts 

Sales of goods 

Sales of services 

Real estate sales 

IAS 18 Royalties 

Interest 

Dividends 

IFRIC 13 Customer loyalty programmes 

IFRIC 18 

SIC 31 

Transfers of assets  
from customers 

Advertising barter transactions 

IAS 18 

IAS 18 

IAS 39 
or 

IFRS 9 

Interest 

Dividends 

New guidance on royalty revenue 

 

New guidance on options for 
additional goods and services 
and breakage 

 

Guidance on non-cash consideration 

 



Revenue recognition – Key changes 

Overview 

As-is accounting practices TFRS 15 

 

Revenue recognition under TAS 18 

When it meets the following criteria; 

• It is probable that any future economic benefit 
associated with the item of revenue will flow to 
the entity, and 

• The amount of revenue can be measured with 
reliability 

• the entity has transferred to the buyer the 
significant risks and rewards of ownership of 
the goods 

TAS 18 provides guidance for recognizing the specific 
categories of revenue 

• Sale of goods 

• Rendering of services 

• Interest, royalties and dividends 

 

 

 

 

 

 

Revenue recognition under TFRS 15 

Requires judgement when considering the term of the 
contracts and all of the facts and circumstances.  The 
core of the standard are applied using the five steps 
model. 
 

Step 1 Identify the contract with a  customer  

Step 2 Identify the performance 
 obligations in the contract  

Step 3 Determine the transaction price  

Step 4 Allocate the transaction price to 
 performance obligations 

Step 5   Recognize revenue when (or as) the 
entity satisfies a performance 
obligation 



A synopsis of TFRS 15 

Overview 

Step 1: 
Identify the contract with the customer 

Step 2: 
Identify performance obligations 

Step 3: 
Determine the transaction price (including 

discounts) 

Step 4: 
Allocate the transaction price based on the fair 

value of the performance obligations 

Step 5: 
Recognize revenue as performance obligation 

transferred 

Potential impacts from TFRS 15 for all sector: 

Revenue recognition in 
TFRS 15 triggered by 
transfer of control to 
the customer (not 
purely risks and 

rewards assessment) 

Variable consideration 
recognition limited by 
significant revenue 
reversal thresholds 

(sale subject to refining 
or price resets) 

Customer acceptance may 
be a pre-requisite to 

satisfying the  
performance obligation 

Multiple element 
arrangements impacting 
point in time versus over 
time revenue recognition 

Contracts > 12 months 
may include a financing 

component* 

Take or pay 
arrangements (including 

makeup rights) 
Enhanced disclosure 

requirements 

High impact – More judgement required  

Some impact/change expected; not significant  

Low or no impact expected  
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The Core Principle - 
5 Step Revenue Recognition Model 

TFRS 15 
Revenue from Contracts with 
Customers 



Overview 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Core principle – Recognize revenue to depict the transfer of promised goods or services to customers 
in an amount that reflects the consideration the entity expects to be entitled in exchange for those 
goods or services. 
 
 
Five-step model to apply the core principle: 

 

 

 

This revenue recognition model is based on a control approach which differs from the risks and 
rewards approach applied under existing IFRS. 

Identify the 
contract with a 

customer  

(Step 1) 

Identify the 
performance 
obligations in 
the contract 

(Step 2) 

Determine the 
transaction 

price  

(Step 3) 

Allocate the 
transaction 

price to 
performance 
obligations 

(Step 4)  

Recognize 
revenue when 

(or as) the 
entity satisfies a 

performance 
obligation  

(Step 5)  



Applying the 5 step model 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Identify the 
contract with a 

customer  

(Step 1) 

Identify the 
performance 

obligations in the 
contract 

(Step 2) 

Determine the 
transaction price  

(Step 3) 

Allocate the 
transaction price 
to performance 

obligations 

(Step 4)  

Recognize 
revenue when (or 

as) the entity 
satisfies a 

performance 
obligation  

(Step 5)  

Contract with 
customer 

CU110 
 

Deliver 
equipment 

Provide training 
services 

Provide support 
services 

Provide 
extended 
warranty 

CU4 

CU1 

Point in time 

Over time 

Over time 

Over time 

CU100 

CU5 



Step 1 – Identify the contract 

 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

 A legally enforceable contract must meet all of the following requirements: 

 

The parties have 
approved (oral or 

implied) the 
contract and are 

committed to 
perform 

The entity can 
identify the 
payment  

terms for the 
goods or services 

to  
be transferred 

The entity can 
identify each 

party’s 
rights regarding 

goods or services 

The contract has 
commercial 
substance 

It is probable the 
entity will collect 
the consideration 
to which it will be 

entitled in 
exchange for the 
goods or services 

that will be 
transferred to the 

customer 



Step 1 – Identify the contract (Cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

 
 

Are the remaining goods or services distinct 
from goods or services transferred on or 

before the date of the contract modification? 
 
 

Contract modification approved? 

Does the scope of the contract increase due to the 
addition of promised goods or services that  

are distinct? 

Does the price of the contract increase by an amount of 
consideration that is reflective of the stand-alone selling 

prices of these additional goods and services? 

Contract modification is a separate contract 

Yes 

Yes 

No 

Continue to apply TFRS 15 to  
existing contract 

No 

Termination of existing 
contract and creation of 

a new contract 
(prospective) 

Forms part of existing 
contract and a single 

performance obligation  
(cumulative catch-up) 

No Yes 

Yes 

No 

A contract modification is a change in the scope or price (or both) of a contract that is approved by the 
parties to the contract. Contract modifications may be assessed as follows: 



Step 2 – Identifying performance obligations  

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

A performance obligation is a promise to transfer to the customer a good or service (or a bundle of goods or 
services) that is distinct or a series of distinct goods or services. 

Identify all (explicit or implicit) promised goods and services in the contract 

Are promised goods and services distinct from other goods and services in the contract? 

Is the good or service separately 
identifiable from other promises in 

the contract?  

And 

Account for as a  
performance obligation 

Combine two or more promised 
goods or services and re-evaluate 

Yes No 

Capable of being distinct Distinct in context of contract 

New 

Can the customer benefit from the 
good or service on its own or 
together with other readily  

available resources?  



Step 2 – Identifying performance obligations (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

A series of distinct goods or services may be a single performance obligation if the goods or services are 
substantially the same and have the same pattern of transfer to the customer. 

Distinct good or 
service 

Distinct good or 
service 

Distinct good or 
service 

• Each distinct good or service is substantially the  
same, and 

• Each distinct good or service in the series is a 
performance obligation satisfied over time, and 

• The same method would be used to measure the 
entity’s progress towards complete satisfaction of the 
performance obligation to transfer each distinct good or 
service in the series to the customer. 

 
No 

Account for series as one 
performance obligation 

Yes 

Account for each distinct good or service as a 
separate performance obligation 

Series 

C
r
it

e
r
ia

  
 



Step 3 – Determining the transaction price 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

 What is the transaction price?  What does it include?  

 

Definition 
 
• Consideration amount to 

which an entity expects to 
be entitled in exchange for 
transferring promised 
goods or services to a 
customer. 

Fixed consideration 
 
• The amount is fixed and 

not contingent on the 
outcome of future events.  

Variable consideration 
 
• Estimated and potentially 

constrained 
• e.g., discounts, rebates, 

refunds, etc. 

Significant benefit of 
financing 
 
• If identified, leads to 

adjustment in transaction 
price.  

• Practical expedient 
available.  

Non-cash consideration 
Variable consideration 
 
• Consideration in a form 

other than cash 
• Shall be measured at FV 

Consideration payable  
to customers 
 
• Reduces transaction price 

unless payment is made 
for a distinct good/service. 

Transaction 

Price 



Step 3 – Determining the transaction price (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

For variable consideration, an entity needs to assess the likelihood and magnitude of a significant 
revenue reversal. Consider the following factors (e.g.,) in doing so: 

 

Do not include in 
transaction price 

Significant  
revenue  
reversal 

Yes 

Yes 

Yes 

Yes 

Yes 

Consideration is highly susceptible to factors outside entity’s 
influence 

Entity’s experience with the type of contract is limited or 
experience has limited predictive value 

Entity typically offers a broad range of price concessions or 
changing payment terms and conditions 

The contract has a large number and a broad range of 
possible consideration amounts 

Uncertainty related to amount of consideration is not 
expected to be resolved for a long time 



Step 3 – Determining the transaction price (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

Example 3.1 - Volume discount 

An entity enters into a contract with a customer for sales of product for total consideration of $100/unit for 
a one-year period with the condition that if the customer purchases more than 75 units, total consideration 
will be $80/unit retrospectively applied. 

• Initially, the entity does not believe the customer will purchase more than 75 units. 

• On May 20, 20XX, the entity inters from the customer’s purchasing pattern that the customer will in fact 
meet this target. 

• Assume that the purchase pattern is as follows: 

How does entity recognize revenue on Jan, Feb, Mar, May? 

Month Selling unit 

Jan 10 

Feb 15 

Mar 15 

May 20 12 

Total 52 



Step 3 – Determining the transaction price (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

Example 3.1 - Volume discount (Solution) 

 

Month Revenue Note 

Jan 1,000 (10 units * $100) 

Feb 1,500 (15 units * $100) 

Mar 1,500 (15 units * $100) 

May 20 160 (Cumulative sales 52 units * $80) – 
4,000 cumulative revenues from Jan - Mar 

Total 4,160 



Step 4 – Allocating the transaction price 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

Standalone  
selling price 

Allocate revenue between elements based on standalone selling price of  
each separate performance obligation 

Observable price at which entity would sell a promised 
good/service separately to a customer 

If not directly observable, standalone selling 
price will be estimated  

• Adjusted market assessment approach  

• Expected cost plus a margin approach 

• Residual approach (when standalone price is 
highly variable or uncertain) 

• Allocation of discount and variable consideration 
to distinct performance obligation if certain 
criteria are met 

• Otherwise on a pro-rata basis to all 
performance obligations 



Step 4 – Allocating the transaction price (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

Example 4.1 - Allocating contract revenue 

 TeleCo enters into a contract with a customer to provide a handset for a price of $400 and 24-month 
wireless services for a price of $10 per month. The customer can get the handset or wireless services 
from any other telecommunication companies. The price of the wireless service is equal to its stand-
alone selling price.   

 TeleCo identifies two performance obligations - the handset and the wireless services. 

 The handset is sold separately for $575. 

 

 How much is the transaction price and what process should be performed to allocate this to 
the performance obligations?  



Step 4 – Allocating the transaction price (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

Example 4.1 - Allocating contract revenue (Solution) 

• The stand-alone selling price of the wireless service is $240 ($10 x 24 months). 

• The transaction price is $640 ($400 + $10 x 24 months), which is allocated to the performance 
obligations based on their relative stand-alone selling prices as follows: 

 

 

 

 

 

 

 

 

• In this example, no significant financing component has been identified by TeleCo. 

 

Performance 
obligations 

Standalone selling 
price 

Price 
allocation 

Remark 

Handset $575 $452 $640x(575/815) 

Wireless service $240 $188 $640x(240/815) 

Total $815 $640 



Step 5 – Recognizing revenue (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

Seller’s performance creates 
or enhances asset controlled 

by customer 

Performance satisfied over time = Revenue recognized over time 

Seller does not create 
asset with alternative use to 
seller and seller has right 
to be paid for performance 

to date 

OR 

Revenue recognized at a point in time  

Customer simultaneously 
receives and consumes 

benefit of seller’s 
performance as seller 

performs 

IF NOT  

OR 



Step 5 – Recognizing revenue (cont’d) 

The Core Principle -5 Step Revenue Recognition Model 

Step 1 Step 2 Step 3 Step 4 Step 5 

For performance obligations satisfied at a point in time, indicators of the transfer of control include, but are 
not limited to, the following: 

The entity has transferred physical possession of the asset 

The customer has the significant risks and rewards of ownership of the asset  

The customer has accepted the asset 

The customer has legal title to the asset 

Entity has a present right to payment for the asset 1 

2 

3 

4 

5 



Effective date and transition provision 

TFRS 15 will be effective in Thailand for the period beginning from 1 January 2019 with two options for 
transition to TFRS 15. 
 

 

 

 

Adjust opening 
balance of 

equity as at 
date of initial 
application 

TAS 11 & TAS 18 TFRS 15 

All restated under TFRS 15 

Option 1: 
Modified 

Retrospective 

Option 2: 
Fully 

Retrospective 

Initial 
application 

Jan 
2017 

Dec 
2019 

Jan 
2019 



Key transition for transition 

Transition 
options choices 

Availability of 
historical 

information 

Number, length 
and terms of 

contracts 

Significance of 
accounting 

changes 

IT 
implementation 

Disclosure 
requirements 

Stakeholder 
perception 
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Impacts, challenges and issues 
 

TFRS 15 
Revenue from Contracts with 
Customers 



Broader impacts 

 

Impacts, challenges and issues 

  

Impacts may be broader than you think 

Accounting Changes – Timing, 
Presentation and Disclosure Processes 

and Controls 

Information 
Technology 

Tax 

People 

Stakeholders 



Consider some of the significant changes  

 

Impacts, challenges and issues 

Variable consideration 

Allocating the 
transaction price 

Requirement Impact/considerations 

Separate performance obligations 

Contract costs 

Contract modifications 

Disclosure requirements 

• How to identify? 
• Do standard policies need to be developed to 

ensure consistent identification? 

• How to determine stand-alone selling price? 
• Does this information exist? 
• Can this be an automated calculation?  

• How to determine whether licences are recognized 
over time or at a point in time? 

• Identification? 
• What does ‘incremental cost’ mean for  

your organization? 

• What method will be used for estimating? 
• How to determine probability of a ‘significant 

revenue reversal’? 

• What process will be in place to identify a 
modification compared to a change in  
variable consideration? 

Licences 

• How to track disclosure requirements? 
• How to identify and capture required data? 



Impacts from TFRS 15 implementation 

Impacts, challenges and issues 

• Change to key performance indictors and other key metrics 

• Change to the profile of tax cash payments 

• Availability of profits for distribution 

• For compensation and bonus plan, impact on the timing of targets being achieved and 
the likelihood of targets being met 

• Potential non-compliance with regulatory requirements 

 

 

 



Specific impacts 

Impacts, challenges and issues 

Consider the following implementation matters:  

 

New requirement/ 
significant change 

Modification to existing requirements/ 
less significant change 

Largely consistent with existing 
requirements 

Implementation 
Guidance 

Standard 

• Performance obligations satisfied over time 

• Customer options for additional goods or services  

• Customers’ unexercised rights  

• Licensing 

• Warranties 

• Methods for measuring progress towards complete satisfaction of a 
performance obligation 

• Principal versus agent considerations 

• Non-refundable upfront fees (and some related costs) 

• Repurchase agreements 

• Bill-and-hold arrangements 

• Sale with a right of return  

• Consignment arrangements 

• Customer acceptance 

• Contract costs 

• Contract modifications 



The impact of TFRS 15 on sectors  

Impacts, challenges and issues 

TFRS 15  
Potential impacts across sectors 
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Regrouping or modifications of contracts          

Identification of separate performance obligations 
(PO) 

           

Distribution of the transaction price to POs         

Sales of licenses       

Percentage of completion method        

Determining the correct methodology          

Variable and uncertain payments               

Capitalization of the costs of obtaining or executing 
contracts 

           

Upfront payments        



The impact of TFRS 15 on sectors (cont’d)  

Impacts, challenges and issues 

TFRS 15  
Potential impacts across sectors 
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Payments made to customers    

The right of return    

Guarantees        

Rights not exercised by clients     

Impact of shipping conditions on the accounting date     

Options for additional goods or services        

Collaboration agreements       

Trading transactions    

Time value of money         

Notes to the financial statements               



Important near-term actions and decisions 

 

Readiness to apply TFRS 15  

Near-term actions Important decisions 

• Identify impacted revenue streams and products 
to focus near-term effort 

• Analyze effect of the changes on  
financial statements 

• Design system solutions, where needed 

• Determine and resolve specific accounting and 
tax issues 

• Evaluate impact on periodic  
financial processes 

• Develop project plan and roadmap 

• Identify impacted performance measures and key 
metrics 

• Adoption date  

• Transition method 

• Contract vs. portfolio approach 

• System solutions 

• Accounting policy choices and  
significant judgments 

• Changes to performance measures and metrics 



Some key decisions and next steps 

 

Readiness to apply TFRS 15  

  

Perform initial 
assessment of 
the impact 

Scope and 
applicability of 
contract-based or 
portfolio approach 

Transition 
approach/strategy 
and necessary 
timeline and 
project 
components 

Establish project 
leadership, 
milestones, 
governance and 
resource 
requirements 

• Evaluate significant 
revenue streams  

• Capture and define 
accounting and tax 
issues and new policy 
requirements 

• Identify data gaps and 
process requirements 

• Assess other potential 
system impacts 

• Develop implementation 
roadmap and workplan 

• Model the impact at a 
high level on the 
financial statements and 
metrics 

• Define accounting logic 
that would need to be 
accumulated through 
portfolios or contract-
based automation 

• Define alternative 
architecture for potential 
options 

• Estimate relative costs, 
design and development 
effort needed to sustain 
alternative approaches, 
along with relative risks, 
disclosure and tax 
reporting needs 

• Evaluate effective date 
requirements and 
transition options 

• Model the implications to 
financial statements and 
reach consensus on the 
preferred adoption 
approach 

• Develop a dual reporting 
or restatement strategy 
and conclude on the 
opening balance sheet 
date for the accounting 
change 

• Evaluate IT alternatives 
available 

• Update, validate and 
review the detailed 
timeline with key 
stakeholders and 
develop high level 
resource requirements 
and critical path 
activities 

• Determine leadership 
and representation from 
key functional areas, 
and determine protocols 
for key decision making 
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